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Лекция 1: Нетарифные методы регулирования ВТО коммерческой деятельности организации товаров, услуг, охрана прав интеллектуальной собственности
3.1 Тарифные методы регулирования ВТО международной торговли товарами
Регулирование сельскохозяйственного сектора определяется Соглашением ВТО по сельскому хозяйству. Долгосрочная цель Соглашения заключается в обеспечении постепенного значительного сокращения поддержки и защиты в аграрном секторе, которая приводит к искажению нормальной конкуренции на мировых сельскохозяйственных рынках. Соглашение по сельскому хозяйству также содержит требования по выполнению санитарных и фитосанитарных мер, и его следует рассматривать во взаимосвязи с Соглашением о применении санитарных и фитосанитарных мер. Соглашение обращает внимание на неторговые вопросы в сельском хозяйстве, такие как обеспечение продовольственной безопасности и охраны окружающей среды. 
Соглашение по сельскому хозяйству предусматривает, что все страны — участницы ВТО имеют обязательства по трем основным направлениям: 
— условиям доступа на внутренний рынок сельскохозяйственных товаров (применение тарифных и нетарифных барьеров); 
— ограничению внутренней поддержки сельского хозяйства (субсидиям);
 — предоставлению экспортных субсидий. Правила по доступу на рынок предполагают: 
Во-первых, тарификацию: все нетарифные барьеры в торговле сельхозпродукцией, такие как квоты, лицензии и импортные ограничения, должны быть пересчитаны в тарифные эквиваленты, то есть в таможенные пошлины, и увязаны 56 с графиком их снижения. Члены ВТО не должны сохранять, применять или вновь вводить любые меры, которые необходимо преобразовывать в таможенные пошлины. 
Во-вторых, связывание тарифов: страны — члены ВТО должны зафиксировать в перечне обязательств максимально допустимые с момента присоединения к ВТО ставки импортных таможенных пошлин. 
В-третьих, снижение уровня связывания: ставки импортных таможенных пошлин должны быть снижены. При этом должно предусматриваться обязательный минимальный уровень снижения тарифов для каждой товарной позиции. 
Соглашение содержит специальные защитные меры, помеченные в тарифных списках государств-членов как «SSG» (special safeguard). Они допускаются в отношении подвергнутых тарификации товарам и предусматривают возможность временного введения специальной защитной пошлины в дополнение к действующему тарифу. Защитные меры могут применяться либо в случае резкого увеличения импорта, либо когда цена определенной поставки ниже некоторой справочной цены на данный товар. Указанное положение охватывает, в частности, скоропортящиеся и сезонные продукты. 
Временные дополнительные пошлины не могут использоваться в отношении импорта, подпадающего под тарифные квоты, а также если увеличение импорта компенсируется расширением внутреннего спроса. Присоединившаяся страна вправе использовать специальные защитные меры только по тем товарным позициям ТН ВЭД, которые зафиксированы в перечне обязательств по тарифной защите.
Возникает вопрос: «Применяются ли количественные ограничения странами ВТО в отношении импортной сельскохозяйственной продукции?» В отношении товаров, которые подверглись тарификации, были введены тарифные квоты в размерах, обеспечивающих сохранение среднего количественного уровня доступа на внутренний рынок.
Национальные правительства оказывают внутреннюю поддержку сельскому хозяйству с помощью различных мер, часть из которых разрешена ВТО, другая — ограничена. Меры внутренней поддержки подразделяются на: 
— меры «зеленой корзины» (не оказывают влияния на производство и торговлю); 
— меры «голубой корзины» (программы субсидирования по ограничению производства); 
— меры «желтой корзины» (оказывают влияние на производство и торговлю).
Субсидии на меры «зеленой корзины» не направлены на прямую поддержку цен производителей сельскохозяйственной продукции, они предусматриваются государственным бюджетом и объем их не ограничен. К «желтым» мерам относятся те, которые оказывают искажающее воздействие на производство и торговлю. Их объем ограничивается с помощью показателя агрегированной меры поддержки (АМП). 
«Голубой корзиной» пользуются ограниченное число стран, в основном США и ЕС, с целью ограничения производства. «Зеленая корзина» (green box) — это набор мер поддержки производителей сельского хозяйства, которые не подлежат сокращению. Они не оказывают или оказывают минимальное неблагоприятное воздействие на торговлю сельскохозяйственной продукцией. Для того чтобы попасть в данную категорию, субсидии должны: 
— предоставляться на основе финансируемых из бюджета государственных программ, которые не предусматривают перераспределение средств потребителей; 
— не иметь следствием поддержку цен производителей. К мерам «зеленой корзины» в соответствии с рекомендациями Соглашения по сельскому хозяйству относятся: 
1. Общие услуги. Меры такого рода предусматривают расходы для выполнения программ, на основе которых предоставляются услуги или льготы сельскому хозяйству или сельским жителям. К ним относятся расходы на исследование; в области контроля за вредителями и заболеваниями; по подготовке кадров, занятых в сельском хозяйстве; по распространению опыта и консультированию; на инспектирование и проверку продуктов для целей здравоохранения, безопасности, сортировки по качеству или стандартизации; на маркетинг и продвижение товаров; для формирования инфраструктуры. Данные меры не предполагают прямых выплат тем, кто занимается производством или переработкой. 
2. Создание государственных резервов для обеспечения продовольственной безопасности. «Процесс накопления и распределения резервов должен быть транспортным с финансовой точки зрения. Закупки продовольствия правительством осуществляются по текущим рыночным ценам, а продажа из продовольственных резервов — по ценам не ниже чем текущие внутренние цены на конкретный продукт соответствующего качества».
3. Внутренняя продовольственная помощь нуждающимся слоям населения. «Такая помощь предоставляется в форме прямых поставок продовольствия заинтересованным лицам или предоставления средств, позволяющих приобрести пищу правомочным реципиентам продовольствия по рыночным или субсидируемым ценам. Закупки продовольствия правительством осуществляются по текущим рыночным ценам, а финансирование и управление являются транспарентными». 
4. Несвязанная поддержка доходов. «Право на такие выплаты определяется четко установленными критериями, такими как доход, статус производителя или землевладельца, использование факторов производства или уровень производства в определенный и фиксированный базовый период. Для получения таких выплат продукция не требуется».
 5. Финансовое участие правительства в программах страхования и обеспечения доходов. «Право на такие выплаты определяется потерями в доходах от сельского хозяйства, которые превышают 30% от среднего валового дохода или эквивалента в виде чистого дохода за предыдущий трехлетний период или от среднего показателя за три года, рассчитанного на основе предыдущего пятилетнего периода, из которого исключены самый высокий и самый низкий годичные показатели. Любой производитель, отвечающий этому условию, имеет право на получение выплат. Сумма таких выплат компенсирует менее 70% потерь производителя. Сумма таких выплат зависит только от дохода; она не зависит от вида или объема продукции, произведенной данным производителем; или от цен, внутренних или мировых, применяемых в отношении такой продукции; или от используемых факторов производства». 
6. Выплаты при стихийных бедствиях. «Право на такие выплаты возникает только после официального признания правительственными органами, что стихийное или подобное бедствие (включая вспышки заболеваний, заражение вредителями, ядерные аварии и войну на территории данной страны) произошло или имеет место; и обусловливается производственными потерями, которые превышают 30% от среднего уровня производства за предыдущий трехлетний период или от среднего показателя за три года, рассчитанного на основе предыдущего пятилетнего периода, из которого исключены самый высокий и самый низкий годичные показатели. Выплаты, производимые в связи с бедствием, применяются только в отношении возникших вследствие рассматриваемых стихийных бедствий потерь дохода, поголовья скота, земли или других факторов производства».
 7. Содействие структурным изменениям посредством программ, побуждающих производителей прекратить свою деятельность. Право на такие выплаты обусловлено четко определенными критериями в рамках программ, «предназначенных для облегчения прекращения деятельности лиц, занятых производством товарной сельскохозяйственной продукции» (содействие выходу на пенсию), «или их перемещения в секторы деятельности, не относящиеся к сельскому хозяйству».
 8. Содействие структурным изменениям посредством программ по прекращению использования ресурсов. Право на такие выплаты обусловлено четко определенными критериями в рамках программ, «направленных на прекращение использования земли или других ресурсов, включая домашний скот, для целей производства товарной сельскохозяйственной продукции. Выплаты зависят от исключения земли из сферы производства сельскохозяйственной продукции самое меньшее на три года, а в случае с домашним скотом — от его убоя или окончательного избавления от него на постоянной основе. Для реализации выплат не требуется конкретно какое-либо альтернативное использование таких земель и других ресурсов». 
9. Содействие структурным изменениям посредством стимулирования инвестиций (содействие финансовой или натурально-вещественной перестройке деятельности производителя в связи с выявленными структурными недостатками). Право на такие выплаты обусловлено четко определенными критериями в рамках правительственных программ, «предназначенных для содействия финансовой и физической реструктуризации в деятельности производителя». 
10. Платежи по программам охраны окружающей среды. «Право на выплаты регулируется как часть четко определенной правительственной программы охраны или сохранения окружающей среды и зависит от выполнения конкретных условий, предусмотренных данной правительственной программой, включая условия, относящиеся к методам производства или затрат».
 11. Выплаты по программам региональной помощи. «Право на такие выплаты предоставляется лишь производителям в неблагоприятных регионах. Каждый такой регион должен представлять собой четко обозначенную географическую зону». 
Меры «зеленой корзины», учитывая их минимальное негативное воздействие на торговлю, освобождаются от обязательств по «связыванию» и сокращению. Государство вправе финансировать вышеупомянутые программы в любом необходимом объеме исходя из возможностей своего бюджета. «Голубая корзина» (blue box) включает некоторые прямые выплаты по программам ограничения производства, которые не подпадают под ограничительные обязательства. К этим мерам относятся:
 — прямые выплаты, основанные на фиксированных площадях и урожаях;
 — прямые выплаты, осуществляемые в отношении не более чем 85% от базового уровня производства; 
— прямые выплаты, осуществляемые в расчете на фиксированное поголовье. 
«Желтая корзина» (amber box) — это набор мер поддержки производителей сельского хозяйства, которые подлежат сокращению. Они предполагают такую политику внутренней поддержки, которая признается оказывающей искажающее воздействие на торговлю, поскольку предполагает перераспределение средств от потребителей к производителям или связана с производством особых товаров. Данная политика включает в себя:
 — ценовую поддержку; 
— сбытовые кредиты;
 —выплаты из расчета площади сельскохозяйственных угодий;
 —выплаты на основе численности сельскохозйственных животных;
 — субсидии в отношении средств производства (семян, удобрений, ирригации и т.п.);
 — отдельные программы субсидируемых кредитов. 
Меры «желтой корзины» подлежат сокращению, основанному на «агрегированном показателе поддержки». Члены ВТО вправе не сокращать расходы «желтой корзины», если выполняется критерий минимума (de minimis).
 В соответствии с правилами ВТО критерий минимума предполагает, что объем субсидий должен быть менее 5% (для развитых стран) и менее 10% (для развивающихся стран) от общей стоимости базового сельскохозяйственного продукта (при расчетах по конкретному продукту) или стоимости всей сельскохозяйственной продукции страны (при расчетах, не ориентированных на конкретный продукт).
Для развивающихся стран Соглашение предусматривает особый и дифференцированный подход (special and differential treatment). Применительно к развивающимся странам ограничительные обязательства не распространяются на некоторые направления «желтой корзины»: на инвестиционные субсидии, поддержку, оказываемую производителям с целью поощрения диверсификации и отхода от выращивания недозволенных наркотических посевов, субсидии на сельскохозяйственное производство для низкодоходных или ограниченных в ресурсах производителей. Развивающимся странам предоставляется гибкость для выполнения обязательств по сокращению внутренней поддержки в период до 10 лет. От наименее развитых стран не требуется принимать на себя обязательства по сокращению.
Показатель агрегированной меры поддержки означает годовой объем поддержки в денежном выражении в отношении какого-либо сельскохозяйственного продукта, предназначенной для основного сельскохозяйственного производителя, или поддержки, не связанной с конкретным продуктом и предназначенной для сельскохозяйственных производителей в целом, за исключение поддержки, предоставленной на основе государственных программ. 
Субсидии, учитываемые в АМП, охватывают как бюджетные расходы, так и доходы, не востребованные правительствами. Во внимание принимается поддержка как на национальном, так и на субнациональном уровне. При расчете АМП каждый член ВТО должен определить в суммарном денежном выражении величину АМП по каждому основному сельскохозяйственному продукту, в отношении которого производится поддержка рыночных цен, и величину «непродуктового» АМП (то есть не связанного с конкретным продуктом). При расчете АМП по каждому сельскохозяйственному продукту: 
— поддержка рыночных цен рассчитывается на основе разницы между фиксированной внешней справочной ценой и внутренней административно регулируемой ценой, умноженной на количество продукции, в отношении которой оказывается поддержка; 
— фиксированная внешняя справочная цена устанавливается на основе цен 1986–1988 годов и, как правило, является средней ценой ФОБ единицы основного сельско- хозяйственного продукта в нетто-экспортирующей стране и средней ценой СИФ единицы основного сельскохозяйственного продукта в нетто-импортирующей стране в базовый период. Фиксированная справочная цена при необходимости может быть скорректирована.
 Поддержка, не ориентированная на конкретный продукт, исчисляется исходя из отчислений из бюджета или упущенного дохода. Общий уровень поддержки сельского хозяйства в стране определяется суммированием отдельных величин АМП по каждому товару и поддержки, не ориентированной на конкретный продукт.
Важным вопросом по поддержке сельского хозяйства при вступлении стран в ВТО является определение базового периода, который положен в основу расчета суммарной АМП, подлежащей сокращению. 
Субсидирование экспорта рассматривается ВТО как один из инструментов внешнеторговой политики, наиболее противоречащий принципам справедливой конкуренции. Государства ВТО не могут вводить новые субсидии либо распространять действие существующих субсидий на новые продукты, а допустимые Соглашением субсидии подлежат сокращению. 
Каждый член ВТО обязуется не предоставлять экспортные субсидии в отношении сельскохозяйственной продукции, кроме как в соответствии с исключениями, предусмотренными Соглашением по сельскому хозяйству и указанными в Списке уступок этой страны (конкретно по товарам). Статья 9 Соглашения допускает следующие исключения в предоставлении экспортных субсидий, подлежащие в то же время поэтапному сокращению: 
1) прямые субсидии, предоставляемые правительствами или их учреждениями, включая платежи натурой;
 2) продажа или передача для экспорта запасов сельскохозяйственных продуктов по цене более низкой, чем на внутреннем рынке; 
3) субсидии для снижения издержек обращения при экс- порте сельскохозяйственных продуктов, включая расходы на погрузочно-разгрузочные работы, повышение качества продукции, расходы по переработке, а также связанные с международными перевозками и фрахтом;
 4) субсидии на отдельные компоненты, используемые при производстве сельскохозяйственной продукции, предназначенной для экспорта.
«Мирная оговорка» предполагает, что экспортные субсидии являются исключением, не дающим оснований для введения компенсационных пошлин. Члены ВТО, которые не согласовали и не указали экспортные субсидируемые товары в своих Списках обязательств, не имеют права прибегать к мерам субсидирования экспорта сельскохозяйственной продукции. 
Статья 10.2 Соглашения особо оговаривает необходимость работы по выработке согласованных на международном уровне правил в области предоставления экспортных кредитов, гарантий по экспортным кредитам и программ страхования в сельском хозяйстве. Однако соглашение по этим вопросам до настоящего времени не достигнуто.
Соглашение ВТО по сельскому хозяйству также предусматривает его многофункциональное развитие и оговаривает неторговые вопросы в данном секторе экономики. Основная идея, связанная с неторговыми вопросами, заложена в Преамбуле Соглашения по сельскому хозяйству и заключается в том, что сельскохозяйственная деятельность не только обеспечивает производство реализуемых на рынке сельскохозяйственных товаров, но и создает общественные блага и услуги, представляющие собой «внешние эффекты производства», то есть взаимосвязана с экологическими, социальными и другими вопросами.
В Соглашении по сельскому хозяйству обозначена взаимосвязь прежде всего между сельским хозяйством и следующими вопросами неторгового характера:
 — продовольственной безопасностью; — охраной окружающей среды;
 — устойчивым развитием. Соглашение не содержит подробного перечня неторговых вопросов сельского хозяйства. 
В то же время члены ВТО все больше обсуждают вопросы как негативных последствий развития сельского хозяйства (увеличение выбросов парниковых газов, истощение почвы и др.), так и позитивных (обеспечение занятости, развитие органического земледелия, сохранение культурных ценностей и др.), а также стратегических, например таких, как обеспечение продовольственной безопасности. 
Концепция, согласно которой сельское хозяйство должно выполнять ряд различных функций в обществе, определяется как его многофункциональность. Данная концепция была обозначена во время Уругвайского раунда переговоров ВТО по сельскохозяйственному сектору (статья 20 Соглашения) и получила дальнейшее обсуждение во время Доха-раунда.

3.1.2 Применение санитарных и фитосанитарных мер

В Соглашении по применению санитарных и фитосанитарных мер ВТО предусмотрены дополнительные инструменты регулирования торговли сельскохозяйственными товарами, направленные на охрану жизни и здоровья людей, животных или растений. Санитарные меры призваны защищать здоровье людей и животных от болезней, вредителей, а также рисков, возникающих из-за добавок, загрязняющих веществ и токсинов в пищевых продуктах. Фитосанитарные меры защищают здоровье растений от вредителей. 
В целом к санитарным и фитосанитарным мерам относятся различные законы, постановления, правила, инструкции и процедуры, охватывающие ветеринарные, карантинные и санитарно-эпидемиологические требования к конечному продукту (например, допустимый уровень содержания пестицидов в кормах), к процессу производства и обработки продукции, процедуры инспектирования и сертификации и т. д.. Основные положения Соглашения по применению санитарных и фитосанитарных мер можно охарактеризовать следующим образом:
· санитарные и фитосанитарные меры не должны использоваться в качестве скрытых барьеров в международной торговле, их применение должно быть научно обоснованным; 
• меры по защите здоровья людей, животных или растений следует основывать на международных стандартах; 
• допускается применение более высоких стандартов, чем международные, в случае, если это научно оправдано на основе соответствующей оценки риска угрозе здоровью людей, животных и растений;
 • члены ВТО признают эквивалентными стандарты своих торговых партнеров. При этом стандарты не обязательно должны быть идентичными, однако они должны обеспечивать надлежащий уровень защиты. 
Основными принципами в применении санитарных и фитосанитарных мер являются: 
— недискриминации (национальные санитарные и фитосанитарные меры не должны применяться таким образом, чтобы создавать дискриминацию между странами. Допускается отступление от режима наибольшего благоприятствования и введение мер в отношении стран, откуда исходит угроза заражения); 
— гармонизации (все фитосанитарные меры должны, по возможности, базироваться на международных стандартах. ВТО рекомендует стандарты и рекомендации международных организаций, включая Комиссию «Кодекс Алиментариус», Международное бюро по эпизоотии и со- ответствующие международные и региональные организации, действующие в рамках Международной конвенции по защите растений); 
— транспарентности (члены ВТО должны быстро публиковать все изменения в фитосанитарном регулировании, обеспечивая доступ к документам и время для адаптации торговых партнеров, создать национальные справочные пункты для предоставления информации).

3.1.3 Применение технических барьеров в торговле 
Положения Соглашения по техническим барьерам в торговле распространяются не только на товары (промышленные и сельскохозяйственные), но и на производственные процессы и методы. Технические стандарты и регламенты включают требования к упаковке, маркировке, этикетированию и процедурам оценки соответствия определенным стандартам. 
Разработку стандартов (являются спецификациями на продукцию или процессы) и регламентов (устанавливают процедуры оценки соответствия продукции или процессов определенным критериям) могут осуществлять не только государственные, но и негосударственные органы. Основные положения Соглашения по техническим барьерам в торговле можно охарактеризовать следующим образом: 
• Технические стандарты и регламенты не должны создавать излишних препятствий для международной торговли, что предполагает оценку рисков, возникающих в случае их невыполнения. Оценка рисков направлена на: 
— выполнение требований национальной безопасности; 
— предотвращение недобрасовестной практики;
 — защиту здоровья и безопасности людей, жизни и здоровья животных и растений; 
— охрану окружающей среды. При оценке рисков учитываются имеющаяся научная и техническая информация, соответствующая технология обработки или предполагаемое конечное использование товаров;
 • Соглашение рекомендует разработку национальных стандартов, регламентов, процедур в соответствии с международными, за исключением случаев, когда это неэффективно, например, вследствие климатических либо географических факторов или существенных технологических проблем, то есть государства самостоятельно рассматривают вопрос введения международных стандартов (при этом не требуется научного подтверждения того или иного технического правила); 
• Соглашение устанавливает процедуры проверки соответствия товаров требованиям национальных стандартов (в Приложении к Соглашению содержится Кодекс добровольной практики, регламентирующий подготовку, принятие и применение стандартов), рекомендует членам ВТО заключать соглашения о взаимном признании сертификатов и процедур сертификации.
3.1.4 Торговля текстильными изделиями и одеждой
Соглашение ВТО по торговле текстильными изделиями и одеждой было разработано на основе ранее действовавшего Соглашения по международной торговле текстилем с целью обеспечения полной интеграции торговли текстильными и швейными изделиями в многостороннюю систему в течение переходного периода в 10 лет. Основными положениями Соглашения по торговле текстильными изделиями и одеждой являются следующие: 
— постепенная интеграция торговли текстильными изделиями в рамки ГАТТ 1994 г.  в четыре этапа на протяжении 10 лет (1 января 1995 года; 1 января 1998 года;  1 января 2002 года, 1 января 2005 года), включая 16, 17, 18 и 49% всего импорта, предусмотренных Соглашением по текстильным и швейным изделиям на основе данных 1990 года; 
— интеграции в течение 10 лет подлежит каждая из четырех групп, на которые была разделена вся текстильная продукция (ткани, одежда, готовые текстильные изделия, пряжа);
— отмена с 1 января 2005 г. всех импортных квот в международной торговле текстильными товарами между членами ВТО. 
Одним из способов обхода предусмотренных Соглашением по торговле текстилем и одеждой гарантий является введение антидемпинговых мер. Вторым способом является использование в торговле технических барьеров. 
На практике процедура инициирования антидемпинговых мер вызывает много нареканий. Дело в том, что право на подачу требования о проведении антидемпингового расследования принадлежит фирмам, которые терпят ущерб от демпинга. В некоторых случаях такие требования основываются на неправильной или самым непосредственным образом сфабрикованной информации об источниках демпинга и масштабах последствий.
 Порядок использования технических барьеров в торговле текстильными изделиями и одеждой в соглашениях ВТО четко не оговаривается, но пока не наблюдается увеличения числа технических стандартов на текстильные и швейные изделия, которые можно было бы рассматривать как дополнительные протекционистские меры.
3.1.5 Инвестиционные меры, связанные с торговлей
С целью предотвращения негативного воздействия на торговлю ограничивающих и искажающих ее инвестиционных мер на Уругвайском раунде было принято Соглашение ТРИМС. В Преамбуле Соглашения сказано, что его задачами являются расширение и постепенная либерализация мировой торговли и содействие иностранным инвестициям для ускорения экономического роста стран, обеспечивая при этом свободу конкуренции.
Соглашение ТРИМС является одним из многосторонних соглашений ВТО о торговле товарами (ст. 1). Оно не касается регулирования иностранных инвестиций как таковых.
Соглашение ТРИМС не охватывает инвестиционные меры в торговле услугами. Иностранные инвестиции в сфере услуг регулируются положениями Соглашения ГАТС, если они представляют собой способ предоставления услуг «коммерческого присутствия» в стране ВТО. Соглашение ГАТС обязывает все государства соблюдать принцип транспарентности и режим наибольшего благоприятствования, но при этом возможны исключения.
Соглашение ТРИМС предусматривает отступление от положений ГАТТ, не нарушая его, по двум статьям:
— Статья III о применении национального режима; — Статья XI об отмене количественных ограничений.
Статья III ГАТТ о применении национального режима, требующая одинакового отношения к местным и иностранным товарам в пределах национальных границ, корректируется применением мер, которые ставят условия использования предприятием с иностранным капиталом:
— определенной доли товаров национального происхождения для производства своей продукции;
— импорта товаров в определенном ограниченном количестве в зависимости от объема или стоимости экспортируемых им местных товаров.
Статья XI ГАТТ об отмене количественных ограничений корректируется в Соглашении ТРИМС применением мер, которые приравниваются к количественным ограничениям и ставят условия перед иностранным предприятием:
— импорт товаров, используемых в местном производстве иностранного предприятия, в зависимости от объема поступления иностранной валюты на его счет;
— экспорт товаров иностранным предприятием в определенном объеме или стоимости от его местного производства; 
— импорт иностранным предприятием товаров, используемых в его местном производстве, в определенной доле в зависимости от объема или стоимости экспортируемых им местных товаров.
Данные отступления от положений ГАТТ предусматриваются в национальном законодательстве, в административном порядке или являются необходимыми для получения льгот предприятиями с иностранными инвестициями.
В Соглашении ТРИМС содержится график отмены мер, нарушающих статьи ГАТТ III и XI: в течение двух лет — в случае развитой страны, пяти лет — развивающейся, семи лет — наименее развитой страны. Члены ВТО в течение 90 дней с даты вступления в силу Соглашения по ВТО должны уведомить Совет по торговле товарами обо всех применяемых ими мерах, которые не соответствуют положениям Соглашения ТРИМС. По запросу Совет по торговле товарами может продлить переходный период для отмены ТРИМС для развивающейся и наименее развитой страны.
Несмотря на то, что инвестиционные меры, не нарушающие положений статей III и IX ГАТТ, разрешены, страны, которые присоединились к ВТО недавно, в качестве одного из условий присоединения были обязаны устранить дополнительные требования, предъявляемые к осуществлению инвестиционной деятельности. Аналогичные «ВТО-плюс» требования предъявляются и к странам, ведущим переговоры о присоединении к ВТО, включая наименее развитые. 
Вопросы инвестирования в рамках ВТО, кроме Соглашения по связанным с торговлей инвестиционным мерам (ТРИМС), охватывающим промышленные и сельскохозяйственные товары, регулируются Генеральным соглашением по торговле услугами (ГАТС).
Еще три соглашения ВТО имеют косвенное влияние на инвестиции:
— Соглашение о субсидиях и компенсационных мерах;
— Соглашение о торговых аспектах прав интеллектуальной собственности (ТРИПС);
— Соглашение о государственных закупках.
В международной практике вопросы иностранного инвестирования, кроме соглашений ВТО, регулируются следующими международными документами:
— двухсторонними инвестиционными соглашениями. В настоящее время это основные документы регулирования прямых иностранных инвестиций. По данным ЮНКТАД, сегодня существует более 2 100 двухсторонних договоров;
— региональные инвестиционные соглашения 
3.1.6 Таможенная оценка товаров
Для взимания таможенных пошлин необходима таможенная оценка товаров. Данные вопросы регламентируются Соглашением ВТО по применению статьи VII ГАТТ 1994 года.
Соглашение содержит определенные требования, которым должны соответствовать правила таможенной оценки: — не являться барьером в международной торговле;
— быть единообразными и точными в применении, чтобы предотвратить использование произвольной или фиктивной таможенной стоимости;
— использовать в максимально возможной степени стоимость сделки импортируемых товаров как основу оценки товаров для таможенных целей;
— быть общеприменимыми без различий в отношении источников поставки товаров;
— не использоваться для борьбы с демпингом.
Соглашение устанавливает методы определения таможенной стоимости товаров:
· По цене сделки с ввозимыми товарами, когда фактически уплаченная цена или подлежащая уплате корректируется путем добавления расходов, понесенных покупателем, но не включенных в цену (например, брокерские, за упаковку, роялти и лицензионные платежи и др.), 
· По цене сделки с идентичными товарами (одинаковыми во всех отношениях с оцениваемыми), продаваемыми на экспорт в ту же страну импорта, в то же или почти в то же время, что и оцениваемые товары. Товары должны продаваться на тех же коммерческих условиях и в том же количестве, что и оцениваемые, в противном случае цены корректируются с учетом существующих различий, и таможенным органом документально подтверждается их обоснованность;
· По цене сделки с однородными товарами (не являются одинаковыми во всех отношениях с оцениваемыми, но коммерчески взаимозаменяемы), продаваемыми на экспорт в ту же страну импорта, в то же или почти в то же время, что и оцениваемые товары. Товары должны продаваться на тех же коммерческих условиях и в том же количестве, что и оцениваемые, в противном случае цены корректируются с учетом существующих различий в условиях и объеме поставок;
· На основе цены единицы продукции, по которой импортируемые товары продаются в наибольшем совокупном количестве в сравнении с импортом оцениваемых товаров (например, при первой продаже 500 единиц продаются по цене 95 денежных единиц каждая. При второй продаже 400 единиц продаются по цене 90 денежных единиц каждая. В этом примере наибольшее число единиц, проданных по определенной цене, составляет 500, поэтому цена единицы продукции в наибольшем совокупном количестве составляет 95). При этом методе определения таможенной стоимости из цены вычитаются комиссионные платежи и надбавки в прибыли для покрытия расходов в связи с продажами на внутреннем рынке, транспортные и страховые расходы, таможенные пошлины и сборы, понесенные в стране импорта;
· На основе расчетной стоимости. Расчетная стоимость является суммой издержек производства импортируемых товаров, прибыли и общих расходов (обычно отражается в продажах товаров того же класса или вида, что и оцениваемые товары), других издержек (на транспортировку товаров к порту или месту импортирования; расходов по погрузке, разгрузке и обработке, связанных с транспортировкой товаров к порту или месту импорта; по страхованию). При этом ни одна страна ВТО не может требовать от какого-либо лица, не являющегося резидентом на ее территории, представить для изучения какой-либо счет или другой учетный документ для целей определения расчетной стоимости;
· Если таможенная стоимость импортируемых товаров не может быть определена согласно методам 1–5, то она определяется путем использования разумных средств, совместимых с принципами и общими положениями Соглашения по применению статьи VII ГАТТ 1994 г., и на основе данных, имеющихся в стране импорта.
Каждый последующий метод применяется, если не может быть использован предыдущий, четвертый и пятый по желанию импортера могут меняться местами в последовательности использования.
Таможенная стоимость не может быть определена на основе:
— цены реализации товаров, производимых в стране импорта;
— цены товаров на внутреннем рынке страны экспорта;
— цены товаров для экспорта в иную страну, нежели страна импорта;
— системы, которая предусматривает принятие для таможенных целей более высокой из двух альтернативных стоимостей;
— минимальных таможенных стоимостей; 
— иных издержек производства, нежели используемые для определения расчетной стоимости;
— произвольных или достоверно не подтвержденных цен.
3.1.7 Предотгрузочная инспекция
Предотгрузочная инспекция включает вопросы проверки качества, количества, цены, включая валютный курс и финансовые условия, правильность таможенной классификации товаров, предназначенных для экспорта на территорию страны, применяющей инспекцию, и регламентируется Соглашением ВТО по предотгрузочной инспекции. 
Основными положениями Соглашения по предотгрузочной инспекции являются следующие:
— предотгрузочная инспекция должна осуществляться на недискриминационной основе, процедуры и критерии, используемые в ходе этой деятельности, должны быть объективными и применяться на одинаковой основе ко всем экспортерам, в отношении которых предусмотрена предотгрузочная инспекция;
— страны, применяющие инспекцию, должны обеспечить, чтобы вся деятельность по предотгрузочной инспекции, включая выдачу свидетельства о прохождении осмотра или извещения о невыдаче, проводилась на таможенной территории, с которой товары экспортируются или на которой они были произведены;
— инспекционные проверки количества и качества должны осуществляться в соответствии со стандартами, определенными продавцом и покупателем в контракте на покупку (при их отсутствии используются международные стандарты);
— органы предотгрузочной инспекции при проверке контрактной цены, согласованной между экспортером и импортером, в отдельных случаях имеют право отклонить ее, если докажут несоответствие данной цены критериям, изложенным в Соглашении (например, в случае одновременной проверки идентичных товаров, предложенных на экспорт из одной и той же страны-экспортера, и значительном расхождении цен на них). В ходе проверки цены органы предотгрузочной инспекции принимают во внимание условия договора купли-продажи и уточняют факторы, касающиеся сделки, к числу которых обычно относятся: объем продажи, сроки и условия поставки, оговорки о пересмотре цен, спецификации в отношении качества, специфические особенности дизайна, условия погрузки и упаковки, форма расчета, лицензионные сборы и др.;
— деятельность по предотгрузочной инспекции должна осуществляться гласно и открыто;
— все сведения, полученные в ходе предотгрузочной инспекции, органы предотгрузочной инспекции должны рассматривать как конфиденциальную деловую информацию, при условии, что эти сведения еще не публиковались или не были доступны третьим сторонам.
Соглашение предусматривает механизм урегулирования споров между экспортером и органом по предотгрузочной инспекции. 
3.1.8 Правила определения страны  происхождения товара
В соответствии с Соглашением ВТО под правилами определения страны происхождения понимается совокупность законов, регламентов и административных норм, используемых Договаривающимися Сторонами для определения страны происхождения того или иного товара. 
Правила определения страны происхождения товара применяются для целей:
· взимания таможенных пошлин, предусмотренных для режима наибольшего благоприятствования;
— уплаты антидемпинговых и компенсационных пошлин;
— введения защитных мер; 
— выполнения требований по маркировке;
— установления любых дискриминационных количественных ограничений или тарифных квот; — осуществления государственных закупок; — ведения торговой статистики и др.
Соглашение по правилам определения страны происхождения товара содержит определенные требования, которым должны соответствовать эти правила, а именно:
— не являться барьером в международной торговле и не приводить к дискриминации между государствами ВТО, независимо от национальной принадлежности производителей товара;
— предусматривать, что страной происхождения конкретного товара является либо страна, где товар получен полностью, либо (если в производстве данного товара участвуют несколько стран) страна, в которой была осуществлена последняя значительная переработка;
— быть объективными, понятными и предсказуемыми;
— применяться последовательно, единообразно, беспристрастно и обоснованно, не содержать неоправданно строгих требований выполнения какого-либо условия, не связанного с производством или переработкой товаров.
Товарами, полностью произведенными в данной стране, считаются:
— полезные ископаемые, добытые на ее территории, или в ее территориальных водах, или на ее континентальном шельфе и в морских недрах, если страна имеет исключительные права на разработку этих недр;
— растительная продукция, выращенная или собранная на ее территории;
— живые животные, родившиеся и выращенные в ней;
— продукция, полученная в этой стране от выращенных в ней животных;
произведенная в ней продукция охотничьего, рыболовного и морского промыслов;
— продукция морского промысла, добытая и (или) произведенная в Мировом океане судами данной страны либо судами, арендованными (зафрахтованными) ею;
— вторичное сырье и отходы, являющиеся результатом производственных и иных операций, осуществляемых в данной стране;
— продукция высоких технологий, полученная в открытом космосе на космических судах, принадлежащих данной стране либо арендуемых ею;
— товары, произведенные в данной стране исключительно из продукции, оговоренной в вышеуказанных пунктах.
Если в производстве товара участвуют две и более страны, происхождение товара определяется в соответствии с критериями достаточной переработки.
Критериями достаточной переработки товара в данной стране являются: 
а) изменение товарной позиции (классификационного кода товара) по Товарной номенклатуре на уровне любого из первых четырех знаков, произошедшее в результате переработки товара;
б) выполнение производственных или иных технологических операций, достаточных или недостаточных для того, чтобы товар считался происходящим из той страны, где эти операции имели место;
в) правило адвалорной доли — изменение стоимости товара, когда процентная доля стоимости использованных материалов или добавленной стоимости достигает фиксированной доли цены поставляемого товара.
При этом считаются не отвечающими критерию достаточной переработки:
— операции по обеспечению сохранности товаров во время хранения и транспортировки;
— операции по подготовке товаров к продаже и транспортировке (дробление партии, формирование отправок, сортировка, переупаковка);
— простые сборочные операции; 
смешивание товаров (компонентов) без придания полученной продукции характеристик, существенно отличающих ее от исходных составляющих.

3.1.9 Процедура импортного лицензирования
Импортное лицензирование — это административные процедуры, требующие для ввоза товара на таможенную территорию страны-импортера представления уполномочен- ному органу управления заявления или другой документации (отличной от требуемой для таможенных целей) в качестве предварительного условия осуществления импортной операции. Соглашение по процедурам импортного лицензирования ВТО было разработано с целью унификации и упрощения формальностей при выдаче импортных лицензий. Основными его положениями являются следующие: 
— процедуры импортного лицензирования подразделяются на автоматические (когда разрешение на импорт выдается автоматически на основе заявления) и неавтоматические (когда лицензирование связано с существованием квот или других ограничительных мер); 
— процедура на получение или продление лицензии должна осуществляться беспристрастно и обоснованно, быть максимально упрощенной, а вся необходимая для этого информация — доступной (так, в соответствии с Соглашением заявление не может быть отклонено из-за несущественных ошибок в документации, которые не искажают содержащиеся в ней основные данные; в лицензируемом импорте не должно быть отказано из-за незначительных отклонений в стоимости, качестве или весе от величины, указанной в лицензии, вызванных различиями, происшедшими во время отгрузки и т.п.);
 — правила лицензирования не должны носить ограничивающий торговлю характер и создавать административные трудности, кроме тех, которые необходимы для управления самим процессом, должны обеспечивать «… равенство и справедливость при допуске на рынок» (вместе с тем странам-импортерам предоставляется право самим определять понятия «справедливости» и «равенства до- ступа к рынку», а также методы, которые считаются менее «административно затруднительными»). 
Соглашение по процедурам импортного лицензирования устанавливает лишь общие правила, большинство из которых страны могут интерпретировать по своему усмотрению. 
3.1.10 Антидемпинговое регулирование «несправедливой ценовой конкуренции»
Антидемпинговое регулирование определено в Соглашении по применению Статьи VI Генерального соглашения по тарифам и торговле 1994 года. Антидемпинговые меры, наряду с компенсационными пошлинами и защитными мерами, разрешены ВТО для ограничения импорта.
Под демпингом понимается поставка товаров на экспорт по «несправедливо низким ценам», то есть по ценам, которые ниже действующих на аналогичный товар на внутреннем рынке страны-экспортера. 
Под «аналогичным товаром» понимается товар, полностью идентичный товару, который является или может стать объектом расследования; в отсутствие такого товара — другой товар, который имеет схожие характеристики. 
При отсутствии или незначительных объемах продаж аналогичных товаров на внутреннем рынке экспортирующей страны осуществляется сопоставление с ценами на товары, экспортируемые в третью страну, либо с издержками производства в стране происхождения, к которым добавляется разумная сумма административных, торговых и общих издержек, а также прибыль.
На основе сопоставления цен на товар, предполагаемый как демпинговый, и аналогичные товары устанавливается факт демпинга и рассчитывается «демпинговая маржа», в пределах которой устанавливаются антидемпинговые пошлины. Демпинговая маржа показывает, насколько внутренняя цена на товар страны-экспортера (или «нормальная стоимость») превышает экспортную цену. 
Антидемпинговые меры предназначены для борьбы с «несправедливой» конкуренцией из-за ценовой дискриминации.
Для введения антидемпинговых мер проводится антидемпинговое расследование, в ходе которого необходимо доказать наличие трех факторов:
— демпинга;
— ущерба, нанесенного отечественной промышленности, либо угрозы нанесения материального ущерба или существенного замедления развития отрасли;
— причинно-следственной связи между демпингом и ущербом.
При установлении наличия угрозы материального ущерба учитываются следующие факторы:
— значительные темпы увеличения демпингового импорта на внутренний рынок страны-покупателя;
— наличие у экспортера достаточных экспортных возможностей для существенного увеличения демпингового экспорта на рынок импортирующей страны — члена ВТО, способного поглотить любой дополнительный экспорт других стран;
— поступление импорта по ценам, которые будут оказывать значительное понижающее влияние на внутренние цены и, как следствие, приведут к повышению спроса на дополнительный импорт; 
— запасы товара, в отношении которого проводится расследование.
Для антидемпинговых мер Соглашение не устанавливает общий срок действия меры. Антидемпинговые меры обычно вводятся на срок до пяти лет, их действие может быть продлено еще на пять лет в результате пересмотра меры. Споры в области демпинга подлежат обязательному разрешению в Органе по разрешению споров ВТО. Расследование, за исключением особых обстоятельств, предполагается завершить в течение одного года и не позднее чем через 18 месяцев после его возбуждения.
Антидемпинговое разбирательство, в соответствии с соглашением, не препятствует процедурам таможенной очистки. 
От всех членов ВТО требуется привести свое антидемпинговое законодательство в соответствие с Антидемпинговым соглашением и представить это законодательство Комитету по антидемпинговой практике. Члены ВТО также должны информировать Комитет обо всех проведенных антидемпинговых расследованиях, предпринимаемых мерах, предварительных и окончательных антидемпинговых действиях.
Определение и регулирование демпинга, используемое ВТО, в международной практике вызывает много споров и отличается рядом проблем:
— сложно определить «нормальную стоимость»;
— сопоставимые «аналогичные продукты» не всегда полностью одинаковы;
— проблема усложняется, если товар, против которого выдвигаются обвинения, поставляется из страны, где нет рыночной экономики; 
— процедура определения ущерба содержит много неопределенностей. Так, информация об ущербе при расследовании демпинга не может быть раскрыта противоположной стороне до определенного разумного предела, в результате «обвиняемому» чрезвычайно сложно опровергнуть выдвигаемые против него доказательства;
— проблематичным является доказательство причинной связи между демпингом при импорте и ущербом. Так, ущерб может быть нанесен не импортом, а другими факторами, кроме того, низкие цены предпочтительны для потребителей.
3.1.11 Субсидирование государством производства и компенсационные меры
Компенсационные пошлины как ответные меры на субсидирование экспортируемых товаров, наряду с антидемпинговыми и защитными мерами разрешены ВТО для защиты от импорта. Субсидией в соответствии с Соглашением ВТО по субсидиям и компенсационным мерам считается финансовое содействие со стороны государства в виде: — прямого перевода денежных средств (например в виде дотаций, займов или покупки акций);
— решения отказаться от взимания дохода (например налоговые льготы, освобождение экспортируемых товаров от пошлин, взимаемых с аналогичного товара для внутрен- него потребления); 
— предоставление товаров или услуг помимо общей инфра- структуры либо закупка товаров;
 — осуществление платежей правительством в фонды или частным организациям, которые выполняют вышеперечисленные функции. Фактически под определение субсидии могут подпадать любые действия государства, которые создают преимущества (льготные условия) для предприятий (например, льготные железнодорожные тарифы или тарифы на газ, предоставление льготных кредитов, списание налоговых задолженностей, закупка у предприятий товаров и услуг по ценам выше рыночных). 
Такие действия государства ВТО относит к запрещенным субсидиям и допускает ответные меры со стороны других членов ВТО. Положения Соглашения распространяются только на специфические субсидии.
 Главный критерий специфичности — ограниченность доступа к получению субсидии, когда не все предприятия могут ее получить. Использование специфических субсидий в отношении экспортных товаров допускает введение компенсационных мер со стороны стран- импортеров. Таким образом, компенсационные меры предназначены для борьбы с импортом товара, в отношении которого иностранные государства предоставляют своим производителям субсидии. В Соглашении выделены три вида субсидий: 
— запрещенные (к ним относятся все субсидии экспортных товаров); 
— разрешенные, которые допускают введение компенсационных мер (компенсационные меры вводятся в случае, если будет доказан ущерб, нанесенный: 1) местной отрасли в стране-импортере; 2) конкурирующим экспорте- рам из другой страны, когда эти две страны конкурируют на рынках третьих стран; 3) экспортерам, пытающимся конкурировать на внутреннем рынке страны, применяю- щей субсидии); 
— разрешенные, но не позволяющие введение компенсационных мер. К разрешенным субсидиям относятся:
 — помощь на исследовательские работы, осуществляемые фирмами, а также высшими учебными заведениями и научными организациями на контрактной основе с фирмами, при условии, что эта помощь покрывает не более 75% стоимости промышленных исследований или 50% стоимости разработок на стадии освоения и предоставляется исключительно на покрытие расходов на персонал, инструменты, оборудование, землю и сооружения, на консультационные и эквивалентные услуги, дополнительных накладных расходов, понесенных непосредственно в результате исследовательской деятельности и др.;
 — помощь неблагополучным регионам на территории страны-члена, которая предоставляется при определенных условиях в рамках общего регионального развития;
 — содействие при определенных условиях в адаптации существующей инфраструктуры к новым требованиям в отношении охраны окружающей среды, налагаемым законодательством и административными инструкциями, которые влекут за собой дополнительные ограничения и усиление финансового бремени для предприятий. Так же как и антидемпинговые меры, компенсационные меры вводятся в виде пошлин, которые взимаются при пересечении границы дополнительно к таможенным пошлинам. 
Для введения компенсационной меры необходимо про- вести расследование, в ходе которого органу расследования необходимо доказать как минимум три факта: 
— наличие субсидирования иностранных производителей;
 — наличие материального ущерба, нанесенного отечественной промышленности, либо угрозы нанесения материального ущерба или существенного замедления развития отрасли (ущерб считается «серьезным», если доля субсидирования в стоимости товара превышает 5%);
— наличие причинно-следственной связи между субсидируемым импортом и ущербом, который наносится отечественной промышленности. Компенсационное расследование по процедуре схоже с антидемпинговым. Компенсационные меры обычно вводятся на срок до пяти лет, но их действие в результате пересмотра меры может быть продлено еще на пять лет. В отличие от антидемпинговых мер действие компенсационной меры должно быть прекращено в случае прекращения субсидирования.

3.1.12 Защитные меры от импорта для национального рынка
В соответствии с Соглашением ВТО по защитным мерам они призваны защищать национальную отрасль промышленности от «серьезного ущерба» или «угрозы серьезного ущерба», вызванного резким и неожиданным увеличением импорта конкурирующей продукции. Под «серьезным ущербом» понимается существенное общее ухудшение ситуации в отрасли отечественного производства. Под «угрозой серьезного ущерба» понимается явная неизбежность причинения серьезного ущерба.
Каждый член может применить защитную меру только после проведения расследования компетентными органами. За применением Соглашения следит Комитет ВТО по защитным мерам. Защитные меры в виде таможенной пошлины или квоты применяются на недискриминационной основе в отношении всех импортеров аналогичного товара. Разница между антидемпинговыми пошлинами и защитными мерами в том, что первые могут вводиться, если иностранные экспортеры ведут «недобросовестную» антиконкурентную политику, тогда как вторые могут применяться против экспортеров, имеющих «честное» конкурентное преимущество. Соглашение определяет защитные меры как «чрезвычайные» действия в отношении увеличения импорта определенной продукции, которые:
 — должны быть временными; 
— могут применяться, только когда установлено, что значительное увеличение импорта нанесло или грозит нанести серьезный ущерб конкурирующей местной отрасли;
 — применяющее их государство — член ВТО должно платить компенсацию тем членам ВТО, на чью торговлю эти меры повлияли. 
Защитная мера не должна существовать более четырех лет, хотя ее действие можно продлевать до восьми лет, при условии, если компетентные национальные органы установят, что эта мера необходима и есть свидетельства того, что работа отрасли налаживается.

3.2 Регулирование ВТО сектора услуг

Генеральное соглашение по торговле услугами (General Agreement on Trade in Services — GATS) является основным документом, в котором на многосторонней основе закреплены принципы и правила, регулирующие международную торговлю услугами. 
До Уругвайского раунда торговля услугами не регулировалась какими-либо документами международного уровня.
ГАТС включает три основных элемента:
· общие обязательства Договаривающихся Сторон, которые применяются в области торговли услугами;
· приложения, уточняющие специальные условия в отдельных секторах услуг (по авиатранспортным, финансовым услугам, по телекоммуникациям и др.); 3) перечни обязательств конкретных стран.
Цели ГАТС определены в его Преамбуле:
· создание многосторонней системы принципов и правил в торговле услугами, которая бы обеспечивала расширение такой торговли в условиях транспарентности и постепенной либерализации и являлась средством, способствующим экономическому росту всех стран — членов ВТО;
· скорейший прогресс в достижении более высокого уровня либерализации торговли услугами путем проведения раундов многосторонних переговоров, направленных на содействие интересам всех участников на основе взаимной выгоды;
· рост участия развивающихся стран в торговле услугами, в том числе расширение ими экспорта услуг посредством усиления потенциала национальной сферы услуг и повышения ее конкурентоспособности.
ГАТС предусматривает применение в секторе услуг следующих принципов и режимов:
— режима наибольшего благоприятствования; — национального режима; — принципа транспарентности.
Режим наибольшего благоприятствования (РНБ) означает, что страна — член ВТО должна предоставлять для услуг и поставщиков услуг других стран-членов не менее благоприятный режим, чем тот, который она предоставляет аналогичным услугам и поставщикам услуг любой из стран ВТО (ст. II ГАТС).
В то же время Договаривающиеся Стороны ГАТС согласились, что на переходный период РНБ возможен не для любой деятельности в сфере услуг. Вступающие в ВТО государства имеют возможность перечислить в специальном приложении исключения из РНБ. Срок их действия ограничивается 10 годами.
Национальный режим (НР) означает, что в тех секторах, которые зафиксированы в национальном списке обязательств и на указанных там условиях, страна — член ВТО должна предоставлять услугам и поставщикам услуг других стран — членов ВТО не менее благоприятный режим, чем аналогичным национальным услугам и поставщикам услуг (ст. ХVII ГАТС).
Принцип транспарентности предполагает публикацию всех национальных постановлений и законов, имеющих отношение к ГАТС, а также международных соглашений, участниками которых является та или иная страна, в сроки не позднее момента вступления их в силу (ст. III ГАТС).
Для достижения транспарентности ГАТС требует, чтобы каждая страна — член ВТО создавала справочную службу, которая бы по запросу любой страны предоставляла информацию о нормативно-законодательном и административном регулировании того или иного сектора услуг, а также о принятых специфических обязательствах. Соглашение ГАТС определяет 4 способа  поставки услуг:
· трансграничная поставка (услуги, поставляемые из одной страны в другую, например услуги международной телефонной связи);
· потребление за границей (услуги, потребляемые на территории другой страны, например туризм);
· коммерческое присутствие (услуги, оказываемые путем присутствия коммерческого предприятия одной страны на территории другой, например банковские услуги);
· присутствие физических лиц (услуги, поставляемые физическими лицами одной страны посредством временного пребывания на территории другой страны, например услуги консультантов).
В Классификаторе ГАТС более 150 видов услуг, которые сгруппированы в следующие разделы:
· Деловые услуги.
· Услуги в области связи.
· Строительные и связанные с ними услуги.
· Дистрибьюторские услуги.
· Услуги в области образования.
· Услуги, связанные с защитой окружающей среды.
· Финансовые услуги.
· Услуги в области здравоохранения и социального обеспечения.
· Туризм и услуги, связанные с путешествиями.
· Услуги по организации досуга, культурных и спортивных мероприятий (кроме аудиовизуальных услуг).
· Транспортные услуги.
· Прочие услуги, не вошедшие в перечисленные разделы.
Именно данный классификатор используется при вступлении стран в ВТО для переговоров и фиксации конкретных обязательств доступа на национальный рынок.
Согласно статье ХVI ГАТС член ВТО не может устанавливать ограничения по доступу на рынок услуг, за исключением оговоренных в его перечне, на:
а) число поставщиков услуг либо в форме количественных квот, монополий, исключительных поставщиков услуг, либо требований подтверждения экономической потребности;
б) общую стоимость сделок по услугам или активов в форме квот или требования подтверждения экономической потребности;
в) общее число операций с услугами или общий объем производства услуг, выраженных в количественной форме;
г) общее число физических лиц, которые могут быть 
заняты в определенном секторе услуг или которых поставщик услуг может нанять и которые имеют непосредственное отношение к поставке определенной услуги, в форме количественных квот или требования подтверждения экономической потребности;
д) число или требование особых форм юридического лица либо совместного предприятия, посредством которых поставщик услуги может поставить ее;
е) участие иностранного капитала в форме лимита максимального процента иностранного участия в акционерном капитале или общей стоимости иностранного инвестирования.
Соглашение применяется в отношении услуг, предоставляемых только на коммерческой основе. ГАТС не распространяется на услуги, оказываемые во исполнение государственных полномочий.
Исключения, предусмотренные в ГАТС, допускаются лишь в некоторых случаях, среди которых: 
— общие исключения (ст. XIV ГАТC), включающие меры, необходимые для защиты общественной морали или поддержания общественного порядка; для охраны жизни и здоровья человека, животных и растений; для соблюдения законов или правил, которые соответствуют положениям ГАТС; несовместимые со статьей о предоставлении режима наибольшего благоприятствования, при условии, что различие в отношении режима является результатом соглашения о предотвращении двойного налогообложения; несовместимые со статьей о предоставлении национального режима, при условии, что различие в режиме продиктовано стремлением обеспечить справедливое или эффективное обложение или сбор прямых налогов в отношении услуг или поставщиков услуг других членов (например, применяется к нерезидентам, чтобы обеспечить обложение или сбор налогов на территории этого нерезидента, или к нерезидентам или резидентам, чтобы предотвратить уклонение от налогов);
— по соображениям безопасности (ст. ХIV- bis ГАТС);
— в целях обеспечения равновесия платежного баланса (ст. XII ГАТС предусматривает, что при серьезных затруднениях с платежным балансом и внешними финансовыми трудностями член ВТО может установить или сохранить ограничения на торговлю услугами, по которым он принял специфические обязательства, включая платежи и переводы по операциям, относящимся к таким обязательствам. Признается, что подобные действия прежде всего допускаются для сохранения уровня финансовых резервов, достаточного для осуществления программ экономического развития или переходной экономики. Такие ограничения не должны создавать дискриминации между членами, вводятся как временные, не устанавливаются и не сохраняются с целью защиты определенного сектора услуг. Члены ВТО, применяющие положения настоящей статьи, безотлагательно проводят консультации относительно вводимых ограничений с Комитетом по ограничениям в связи с платежным балансом); 
— в случае государственных закупок (ст. XIII ГАТС, которая предусматривает, что в отношении государственных закупок не применяются статьи II о РНБ, XVI о доступе на рынок и XVII о НР).
При вступлении государств в ВТО на них распространяются горизонтальные и секторальные обязательства в секторе услуг.
Горизонтальные обязательства — это обязательства, принимаемые в отношении всех без исключения секторов услуг. Они не являются предметом переговоров для государств, вступающих в ВТО. К таким обязательствам, в частности, относятся: предоставление режима наибольшего благоприятствования, обеспечение принципа транспарентности, регулирование деятельности монополий, вопросы процедуры разрешения споров и др.
В секторальных обязательствах попозиционно указаны ограничения, действующие в отношении конкретного сектора услуг.
Секторальные обязательства членов ВТО представлены в виде таблиц. Записи в таблицах показывают те обязательства, которые определенная страна приняла на себя в рамках ГАТС. Они указываются отдельно для каждого из четырех способов поставки услуг. Обязательство, зафиксированное в списке, часто носит ограничительный характер доступа на внутренний рынок.
Отсутствие обязательства в списке не означает, что импорт данного вида услуг в страну не разрешен. Члены ВТО могут иметь весьма либеральный режим в отношении каких-либо видов услуг без принятия на себя соответствующих обязательств в рамках ГАТС. Но без обязательств, зафиксированных в списке, нет гарантии, что режим доступа на рынок останется либеральным и предсказуемым и не будет внезапно ужесточен.
Статья VII предусматривает возможность признавать страной — членом ВТО полученное образование или приобретенный опыт, а также лицензии или сертификаты, выданные в определенной стране.
Такое признание может основываться на соглашении или договоренности с соответствующей страной или может быть предоставлено в одностороннем порядке. Член ВТО предоставляет другим заинтересованным членам соответствующую возможность вести переговоры об их присоединении к такому соглашению или договоренности, либо вести переговоры с ним о заключении аналогичных соглашений.
Страна — член ВТО не должна осуществлять признание полученного образования, разрешений, лицензий или сертификатов таким образом, чтобы оно являлось средством дискриминации между странами в применении стандартов или критериев для выдачи разрешений, лицензирования или сертификации поставщиков услуг либо скрытым ограничением в торговле услугами.
3.3 регулирование ВТО охраны прав интеллектуальной собственности
Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности — ТРИПС (Trade-Related Aspects of Intellectual Property Rights — TRIPS) направлено на охрану прав интеллектуальной собственности и устранение барьеров в торговле при их реализации.
Принятие Соглашения ТРИПС было обусловлено значительными различиями в национальных стандартах, регулирующих охрану и реализацию прав интеллектуальной собственности, а также отсутствием многосторонних правил, касающихся международной торговли интеллектуальной собственностью.
Охрана и реализация прав интеллектуальной собственности, заложенных в Соглашении ТРИПС, имеют целью содействовать техническому прогрессу, передаче и распространению технологий для взаимной выгоды производителей и пользователей технологических знаний, способствовать социально-экономическому развитию стран.
В Соглашение ТРИПС включены положения, распространяющиеся на физических и юридических лиц членов ВТО, содержащиеся в:
— Парижской конвенции по охране промышленной собственности 1967 г. (патенты, промышленный дизайн и др.);
— Бернской конвенции по охране литературных и художественных произведений 1971 г. (авторские права);
— Римской конвенции по защите исполнителей, производителей фонограмм и организаций телерадиовещания 
1961 г.;
— Договоре по интеллектуальной собственности в отношении интегральных схем 1989 г.
В Соглашении предполагается применение в отношении прав интеллектуальной собственности режима наибольшего благоприятствования и национального режима.
Режим наибольшего благоприятствования (РНБ) означает, что страна — член ВТО в отношении охраны прав интеллектуальной собственности при предоставлении любых преимуществ, льгот, привилегий или иммунитета гражданам любой другой страны ВТО должна незамедлительно и безусловно предоставлять их гражданам всех других членов ВТО (статья 4 ТРИПС). 
Исключения из РНБ возможны, если любые преимущества, льготы, привилегии или иммунитет:
а) вытекают из международных соглашений по судебной 
помощи или по обеспечению исполнения закона и не ограничены только охраной интеллектуальной собственности;
б) предоставлены в соответствии с положениями Бернской или Римской конвенции, допускающими, что предоставленный режим является функцией не национального режима, а режима, предоставленного в другой стране;
в) относятся к правам исполнителей, производителей фонограмм и вещательных организаций, не предусмотренных настоящим Соглашением;
г) вытекают из международных соглашений, связанных с 
охраной интеллектуальной собственности, которые вступили в силу ранее ТРИПС, при условии, что о таких соглашениях уведомляется Совет по ТРИПС и что они не являются произвольной или необоснованной дискриминацией против граждан других членов ВТО.
Национальный режим (НР) означает, что каждая страна ВТО в отношении охраны прав интеллектуальной собственности предоставляет гражданам других стран — членов ВТО режим не менее благоприятный, чем тот, который она предоставляет своим собственным гражданам (статья 3).
Исключения из национального режима допускаются, если они предусмотренных в Парижской, Бернской или Римской конвенциях и в Договоре по интеллектуальной собственности в отношении интегральных схем. Что касается исполнителей, производителей фонограмм и вещательных организаций, то НР применяется только в отношении прав, предусмотренных по настоящему Соглашению. О праве воспользоваться исключениями член ВТО уведомляет Совет по ТРИПС.
Соглашение распространяется на следующие виды интеллектуальной собственности:
— авторские и другие смежные права;
— товарные знаки;
— географические указания; 
— промышленные образцы;
— патенты;
— типологии интегральных схем; — закрытая информация.
Авторское право защищает оригинальные авторские произведения: литературные произведения, произведения искусства, научные труды, компьютерное программное обеспечение и др. Соглашение ТРИПС предусматривает такую же охрану компьютерных программ, как и литературных произведений. В отличие от патента авторское право распространяется только на результаты интеллектуальной деятельности, но не на идеи, процессы, методы работы или математические концепции как таковые, которые, соответственно, могут свободно копироваться.
Смежные права (или права, связанные с авторским правом) предоставляются студиям звукозаписи, исполнителям и вещательным организациям. Ограничения в отношении смежных прав могут сводиться к случаям так называемого правомерного использования, например, в интересах библиотек или процесса обучения, а также в целях критики.
Существенным дополнением к действующим международным правилам в области охраны авторских прав является положение, касающееся прав проката. В соответствии с Соглашением ТРИПС в отношении компьютерных программ и кинематографических произведений авторы или их правопреемники имеют исключительное право разрешать или запрещать публичный коммерческий прокат оригиналов или копий их произведений, охраняемых авторским правом. Срок действия охраны авторских прав обычно исчисляется на основе жизни автора плюс 50 лет.
Товарный знак — это любое обозначение или сочетание обозначений, с помощью которых можно отличить товары или услуги одного предприятия от товаров или услуг другого. Такие обозначения, в частности слова, включая личные наименования, цифры, буквы, изобразительные элементы и сочетание цветов, так же как любое сочетание таких обозначений, могут подлежать регистрации в качестве товарных знаков. В качестве условия регистрации в соответствии с Соглашением ТРИПС могут предъявляться требования визуального восприятия знаков.
Характер товаров или услуг, для которых используется товарный знак, ни в коем случае не является препятствием для регистрации товарного знака.
Владелец зарегистрированного товарного знака имеет исключительное право не разрешать третьим лицам без его согласия использовать в ходе торговли идентичные либо подобные знаки для товаров или услуг.
Члены ВТО могут определять условия лицензирования и передачи прав на товарные знаки. При этом не разрешается принудительное лицензирование товарных знаков. Владелец зарегистрированного товарного знака может передавать права на товарный знак вместе с передачей предприятия, которому принадлежит товарный знак, или без таковой.
Первоначальная регистрация и каждое продление срока действия регистрации товарного знака в соответствии с Соглашением ТРИПС осуществляются на период не менее семи лет. Регистрация товарного знака может продлеваться неограниченное число раз.
Географические указания представляют собой обозначения, которые идентифицируют товар как происходящий с территории определенной страны или региона, местности на этой территории, где определенное качество, репутация или другие характеристики товара в значительной степени связываются с его географическим происхождением.
В отношении географических указаний страны ВТО должны предусматриваться правовые меры защиты для заинтересованных сторон с целью предотвращения:
— использования любых средств при обозначении или презентации товара, которые указывают или вызывают ассоциацию, что этот товар происходит из географического района, отличного от его настоящего места происхождения, что таким образом вводит публику в заблуждение в отношении географического происхождения этого товара;
— использования географических указаний, что может рассматриваться как недобросовестная конкуренция (ст. 22, п. 2).
Особо в Соглашении ТРИПС оговаривается охрана географических указаний для вин и крепких спиртных напитков. 
В соответствии с Соглашением в регистрации товарного знака для вин или крепких спиртных напитков, который содержит географическое указание, их идентифицирующее, но они не имеют этого географического происхождения, будет отказано или регистрация будет признана недействительной (если это разрешено национальным законодательством страны ВТО или осуществляется по запросу заинтересованной стороны).
Промышленный образец представляет собой художественное или художественно-конструкторское решение, определяющее внешний вид изделия. В соответствии с Соглашением ТРИПС члены ВТО предоставляют охрану независимо созданным новым и оригинальным промышленным образцам. 
Срок действия такой охраны составляет не менее 10 лет. Владелец охраняемого промышленного образца имеет право препятствовать третьим лицам без его согласия производить, продавать или импортировать изделия, полностью или в значительной степени скопированные с охраняемого образца, если такие действия предпринимаются в коммерческих целях.
Патент — это правовой титул, предоставляющий своему владельцу исключительное право коммерческого использования изобретения. В соответствии с Соглашением ТРИПС патенты выдаются на любые изобретения, при условии, что они обладают новизной, содержат изобретательский уровень и являются промышленно применимыми. С начала 80-х годов ХХ в. патенты выдаются не только на объекты в области техники, но и на сельскохозяйственные биотехнологии и полученные с их помощью продукты, а также на некоторые виды компьютерного программного обеспечения.
Патенты выдаются и патентные права могут осуществляться вне зависимости от места изобретения, области техники, а также от того, импортируются ли продукты или производятся на месте.
Члены ВТО имеют право исключать из области патентуемых:
— изобретения, коммерческое использование которых необходимо прекратить в пределах их территорий для охраны общественного порядка или морали, включая охрану жизни или здоровья людей, животных или растений, или чтобы избежать серьезного ущерба окружающей среде;
— диагностические, терапевтические и хирургические методы лечения людей или животных;
— растения и животных, кроме микроорганизмов, а также биологические способы их выращивания (ст. 27).
Владельцы патентов имеют право продавать патент, передавать его по наследству и заключать лицензионные договоры.
Соглашение ТРИПС определяет условия, при которых законодательство членов ВТО разрешает использование объекта патента государством без разрешения его владельца. Срок охраны патента определен в 20 лет с даты подачи заявки.
Типологии интегральных схем защищают производителей полупроводников. Защита распространяется только на компоновку интегральных микросхем и не запрещает проведения инженерного анализа полупроводника.
Непреднамеренные нарушители, использующие типологию интегральной схемы или изделия, включающего такую интегральную схему, после того как получат обоснованное уведомление о незаконности данных действий, обязаны уплатить правообладателю сумму, эквивалентную разумному роялти, которое было бы уплачено в случае приобретения лицензии на такую типологию. Срок охраны типологии интегральной схемы составляет 10 лет с даты подачи заявки на регистрацию или с первого коммерческого использования, осуществленного где-либо в мире.
Закрытая информация защищает коммерческое предприятие от несанкционированного разглашения или использования конфиденциальной информации. К такой информации относятся изобретения в допатентной стадии, организационная структура предприятия, списки клиентов, требования к поставляемой продукции и т.п.
Физическим и юридическим лицам в соответствии с Соглашением ТРИПС предоставляется возможность препятствовать, чтобы информация, правомерно находящаяся под их контролем, без их согласия была раскрыта, получена или использована другими лицами способом, противоречащим честной коммерческой практике, при условии, что такая информация:
а) является секретной в том смысле, что полностью или частично не является общеизвестной и легкодоступной для лиц, которые обычно имеют дело с подобной информацией;
б) ввиду своей секретности имеет коммерческую ценность; 
в) является предметом мер, направленных на сохранение ее секретности со стороны лица, правомерно контролирующего эту информацию.
Положения Соглашения ТРИПС вступили в силу для всех подписавших его сторон в начале 1996 г., то есть спустя год после создания ВТО.
В то же время Соглашение предусматривает переходный период для приведения внутренних норм в соответствие с ТРИПС (за исключением обязательств по соблюдению национального режима и режима наибольшего благоприятствования): для развивающихся стран и стран с переходной экономикой — 5 лет, для наименее развитых стран — в течение 10 лет. 
Соглашение ТРИПС устанавливает процедуры урегулирования споров между членами ВТО по вопросам выполнения обязательств данного Соглашения. Это споры между государствами, касающиеся соответствия законов какой-либо страны положениям ТРИПС, а не разногласия по поводу частных случаев нарушения прав интеллектуальной собственности. В случае физических или юридических лиц защита прав интеллектуальной собственности обеспечивается национальными законами, независимо от практики, существующей в других странах.
Процедуры обеспечения прав интеллектуальной собственности должны применяться таким образом, чтобы избежать создания барьеров в законной торговле и обеспечить защиту против злоупотреблений ими. Они должны быть равными для всех и справедливыми, не должны быть излишне сложными и дорогостоящими.
Правообладатели могут отстаивать свои исключительные права в суде. Для незамедлительного пресечения нарушения они имеют право требовать наложения ареста или временного судебного запрета. Если в суде подтверждается факт нарушения, то суд может потребовать возмещения ущерба правообладателю, чьи права были нарушены. 
Согласно Соглашению ТРИПС члены ВТО предусматривают процедуры, которые позволяют таможенным органам приостанавливать выпуск в свободное обращение импортных товаров, если есть веские основания подозревать, что может осуществляться ввоз товаров с фальсифицированными товарными знаками или товаров, созданных с нарушением авторских прав. Также устанавливаются процедуры, касающиеся приостановления выпуска контрафактных товаров, предназначенных для экспорта.
ПРИНЦИПЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ВТО И МЕЖДУНАРОДНАЯ ПРАКТИКА ИХ ПРИМЕНЕНИЯ.

Принципы деятельности ВТО и исключения из них.

Работа стран по нормам, выработанным ВТО, предполагает прежде всего соблюдение принципов деятельности этой международной организации. В то же время в документах ВТО содержится перечень исключений из принципов, что позволяет государствам защищать национальные рынки от иностранных товаров и содействовать «своим» производителям.
 Принципы деятельности ВТО сформулированы в Преамбуле Марракешского соглашения об учреждении Всемирной торговой организации, в Генеральном соглашении по тарифам и торговле, других соглашениях ВТО. К ним относятся:
· недискриминация на основе предоставления Договаривающимися Сторонами во взаимной торговле товарам иностранного происхождения режима наибольшего благоприятствования (ст. I ГАТТ, ст. II ГАТС, ст. 4 ТРИПС) и национального режима (ст. III ГАТТ, ст. XVII ГАТС, ст. 3 ТРИПС); 
· гарантированный и предсказуемый доступ на рынки на основе защиты национального рынка с помощью таможенных тарифов и запрета применения количественных ограничений, лицензий и других нетарифных барьеров (ст. II и ст. XI ГАТТ)
· прозрачность (транспарентность) (ст. Х ГАТТ, ст. III ГАТС); 
· специальный и дифференцированный режим для развивающихся стран (ст. XVIII ГАТТ);
· прогрессивное снижение таможенных тарифов в ходе многосторонних торговых переговоров (ст. XXVIII, XXVIII-bis ГАТТ);
· проведение консультаций для урегулирования проблем, связанных с международной торговлей (ст. XXII ГАТТ).

Принцип недискриминации предполагает предоставление странами ВТО режима наибольшего благоприятствования (РНБ) и национального режима (НР). Оба этих режима заложены в основных правилах ВТО в отношении товаров, услуг и интеллектуальной собственности. 
Режим наибольшего благоприятствования (mostfavoured-nation, MFN) означает, что ни одна страна ВТО при импорте или экспорте аналогичного (схожего) товара не должна предоставлять особые торговые преимущества другой стране ВТО или применять в отношении ее дискриминационный подход. 
Режим наибольшего благоприятствования должен предоставляться в отношении таможенных пошлин и сборов на импорт и экспорт, на перевод за границу платежей за импорт или экспорт, а также в отношении метода взимания таких пошлин и сборов, всех правил регулирования и формальностей в связи с ввозом или вывозом.
 Этот принцип направлен против дискриминации товаров в международной торговле на основе страны их происхождения или назначения.
Исключение из режима наибольшего благоприятствования допускается лишь в некоторых случаях, среди которых: 
· общие исключения (ст. XX ГАТТ), включающие меры, необходимые для защиты общественной морали; для охраны жизни и здоровья человека, животных и растений; относящиеся к импорту или экспорту золота или серебра; принимаемые для охраны национальных сокровищ художествен- ной, исторической или археологической ценности и др.; 
· если страна является членом таможенного союза, зоны свободной торговли и в отношении приграничной торговли (ст. XXIV.5 ГАТТ); 
· если развивающиеся страны на постоянной основе используют четыре категории торговых льгот, такие как тарифные преференции по Всеобщей системе преференций; тарифные преференции, действующие между развивающимися странами; более льготные дифференцированные условия, сформулированные в ряде соглашений «Токио-раунда»; специальный режим в отношении наименее развитых стран;
· по соображениям безопасности (ст. XXI ГАТТ); 
· в отношении исторически сложившихся преференций (ст. I.2–4 ГАТТ); 
· в исключительных обстоятельствах по решению Конфе- ренции министров (Марракешское соглашение, ст. IX.3, «вейвер»).

Оценка основных преимуществ, которые дает РНБ, в целом не поддается формальному анализу. Тем не менее эксперты выделяют следующие аргументы в пользу данного режима: 
— РНБ позволяет перевести на многостороннюю основу взаимное сокращение тарифов, о которых государства могли договариваться в двустороннем порядке; 
— РНБ позволяет свести к минимуму искажение «рыночных» принципов: если проводимая государством политика ставит иностранных поставщиков в равные условия, у импортеров и потребителей есть возможность выбрать иностранного поставщика, предлагающего наиболее низ- кую (или оптимальную по сочетанию различных характеристик) цену; — РНБ защищает более слабые государства от дискриминации со стороны экономически более развитых государств, не допускает практики «разорения соседа»; 
— РНБ обеспечивает выполнение правил, установленных многосторонними соглашениями и повышает издержки, если государство — член ВТО отступает от своих обязательств (так, если какая-либо страна поднимает тариф, она обязана применить этот измененный тариф ко всем членам ВТО, что увеличивает политический проигрыш от данной меры);
 — РНБ позволяет снизить издержки, связанные с нормотворчеством, так как выработка множества двусторонних соглашений в процессе переговоров может обернуться очень большими затратами;
 — в отсутствие РНБ у государств может появиться стимул к объединению в замкнутые дискриминационные международные группы.

Национальный режим (national treatment) означает, что на внутреннем рынке на иностранные товары должен распространяться режим не менее благоприятный, чем предоставляемый аналогичным (схожим) товарам национального происхождения касательно всех налогов, внутренних сборов и регулирования (законов, правил и требований, относящихся к их внутренней продаже, покупке, перевозке, распределению и использованию). 
Налогообложение импортных товаров не должно представлять собой защиту отечественных товаров, непосредственно конкурирующих либо заменяющих импортные товары. Даже если товары не являются аналогичными, будет считаться нарушением, если товары: 
— прямо конкурирующие или взаимозаменяемые (субституты); 
— не облагаются сходным образом; 
— различное налогообложение применяется для защиты отечественного производства.
 При разрешении торговых споров для определения, являются ли товары аналогичными, прямо конкурирующими либо взаимозаменяемыми (субститутами), критерии устанавливаются в каждом конкретном случае и, как правило, используются такие, как физические свойства товара, конечная цель использования товара (потребления), тарифная классификация, предпочтения потребителей («место на рынке»). 
Исключения из национального режима допускаются лишь в некоторых случаях, среди которых:
 — общие исключения (ст.XX ГАТТ), включающие меры, необходимые для защиты общественной морали; охраны жизни и здоровья человека, животных и растений; относящиеся к импорту или экспорту золота или серебра; принимаемые для охраны национальных сокровищ художественной, исторической или археологической ценности и др.;
— по соображениям безопасности (ст. XXI ГАТТ); 
— в исключительных обстоятельствах по решению Министерской конференции (Марракешское соглашение, ст. IX.3, «вейвер»);
 — в случае государственных закупок (ст. III.8 ГАТТ); — касающиеся демонстрации кинофильмов (ст. III.10 ГАТТ).

Принцип гарантированного и предсказуемого доступа на рынки предполагает:
 — защиту национального рынка с помощью таможенных тарифов;
 — запрещение применения квот, лицензий и других нетарифных барьеров. 
Ни одна Договаривающаяся Сторона не должна устанавливать или сохранять в отношении импорта или экспорта никаких запретов или ограничений, «...будь то в форме квот, импортных или экспортных лицензий или других мер, кроме таможенных пошлин, налогов или других сборов» (ст. XI ГАТТ). 
Предсказуемость торговой политики достигается прежде всего за счет связывания тарифов (binding of tariffs) — принимаемое страной обязательство не увеличивать ставку импортного тарифа сверх установленного предела. Одним из достижений Уругвайского раунда является договоренность государств об увеличении количества связанных тарифов с 78 до 99% в развивающихся странах, с 21 до 73% — в раз- витых и с 73 до 98% — в странах с переходной экономикой. В области торговли сельскохозяйственной продукцией все 100% тарифов связанные. 
Исключения из принципа исключительной тарифной защиты: 
— защита национального рынка с использованием внутренних налогов, налагаемых на аналогичные отечественные товары, антидемпинговых и компенсационных пошлин, сборов, соразмерных стоимости предоставленных услуг (ст. II.2 ГАТТ);
— изменение перечня ответных и взаимных уступок (ст. XXVIII.2 ГАТТ);
— в исключительных обстоятельствах по решению Ми- нистерской конференции (Марракешское соглашение, ст. IX.3, «вейвер»);
 Принцип предсказуемости торговой политики также предполагает отказ от использования для ограничения внешней торговли таких нетарифных мер, как квоты, импортные и экспортные лицензии (перечень других нетарифных ограничений и порядок их применения в тексте ГАТТ четко не определены). 
Исключения из принципа запрета нетарифных ограничений: 
— в отношении запрещения или ограничения экспорта при критическом недостатке продовольствия или других товаров, имеющих существенное значение для внутреннего рынка; запрещения или ограничения импорта и экспорта, необходимых в связи с применением стандартов или правил классификации, сортировки и реализации товаров в международной торговле; ограничения импорта сельскохозяйственной продукции или продуктов рыболовства, необходимых для осуществления правительственных мероприятий (ст. XI.2a,b,c ГАТТ); 
— в целях обеспечения равновесия платежного баланса (ст. XII ГАТТ); 
— чрезвычайные меры в отношении импорта отдельных товаров, например, при значительном его увеличении из-за взятых обязательств при вступлении в ВТО (ст. XIX ГАТТ);
 — общие исключения (ст. XX ГАТТ), включающие меры, необходимые для защиты общественной морали; охраны жизни и здоровья человека, животных и растений; относящиеся к импорту или экспорту золота или серебра; принимаемые для охраны национальных сокровищ художественной, исторической или археологической ценности и др.;
 — если государство является членом таможенного союза, зоны свободной торговли и в отношении приграничной торговли (ст. XXIV.5 ГАТТ); 
— по соображениям безопасности (ст. XXI ГАТТ);
— в исключительных обстоятельствах по решению Министерской конференции (Марракешское соглашение, ст. IX. 3, «вейвер»).

Соблюдение принципа прозрачности (транспарентности) торговой политики достигается на основе: 
— Механизма обзора торговой политики (МОТП); 
— публикации документов, регулирующих внешнюю торговлю (ст. Х ГАТТ). 
Цель МОТП — содействие функционированию многосторонней торговой системы путем коллективной и регулярной экспертизы торговой политики членов ВТО, с тем чтобы обеспечить соблюдение ими своих обязательств и в условиях открытости давать оценку внутригосударственным и между- народным последствиям принимаемых ими мер. 
Частота проведения обзоров отдельных стран определяется их долей в мировой торговле. Обзор торговой политики Европейского союза, США, Японии и Канады — раз в 2 года, 16 следующих по значению в мировой торговле стран — членов ВТО — раз в 4 года, наименее развитых стран — раз в 10 лет. 
Отчитывающаяся страна обязана представить развернутый письменный доклад о своей внешней торговле и торговой политике. Секретариат ВТО, в свою очередь, на базе собственных источников информации подготавливает параллельный доклад на ту же тему. Торговая политика государства обсуждается на заседании Генерального совета ВТО. В ходе заседания заслушивается устная информация представителя отчитывающегося государства, задаются вопросы, а участники обзора выступают со своими критически- ми замечаниями. Материалы каждого заседания публикуются для общего сведения. В период между обзорами члены ВТО представляют краткие отчеты, если в их торговой поли- тике произошли значительные изменения. Статистическая информация в согласованной форме предоставляется еже- годно.
Обзорами торговой политики занимается не только сама ВТО, но и другие международные организации (ЮНКТАД, МВФ, Всемирный банк, ОЭСР, АТЭС) и неправительственные структуры, такие как Всемирный экономический форум, научные организации, частные компании.
Принцип транспарентности предполагает, что члены ВТО обязаны публиковать нормативные акты, регулирующие сферу внешней торговли; создавать и поддерживать институты для анализа решений, затрагивающих внешнюю торговлю; отвечать на запросы других стран-членов о предоставлении информации; уведомлять ВТО об изменениях во внешнеторговой политике. Публикация торговых правил дает возможность правительствам и коммерсантам ознакомиться с ними. Быстрой публикации подлежат законы, правила, судебные решения и административные распоряжения общего характера, применяемые любой Договаривающейся Стороной и касающиеся классификации или оценки товаров для таможенных целей, либо ставок пошлин, налогов или других сборов, либо требований, ограничений или запрещений импорта или экспорта, или перевода платежей за них, либо влияющие на их продажу, распределение, транспортировку, страхование, хранение на складах, осмотр, выставление на обозрение, обработку, смешивание или другое использование. 
Исключение: раскрытие конфиденциальной информации, которое противоречило бы общественным интересам или нанесло бы ущерб законным коммерческим интересам отдельных государственных либо частных предприятий.
Принцип специального и дифференцированного режима для развивающихся стран предполагает, что развивающиеся страны берут на себя в основном те же обязательства, что и экономически развитые, но многие соглашения ВТО предусматривают более мягкие обязательства в отношении данных стран и более продолжительный переходный период их реализации. Так, допускается применять гибкую тарифную структуру, количественные ограничения, субсидирование экспорта и др. Специальный и дифференцированный режим предусматривает не носящие обязательного характера «максимальные усилия» со стороны экономически развитых стран, которые должны ускорить реализацию обязательств по доступу на рынки товаров, экспортируемых из наименее развитых стран.
В результате следования принципу прогрессивного снижения таможенных тарифов в ходе многосторонних торговых переговоров средний уровень импортного тарифа в результате раундов многосторонних торговых пере- говоров ВТО в развитых странах снизился на промышленные изделия с 6,3 до 3,8%. Значительно увеличилась доля импортных товаров, в отношении которых применяется беспошлинный режим. Так, в ЕС 21% от общего числа ставок таможенных пошлин являются нулевыми. Существен- но вырос уровень связанных тарифов. Обязательства по обеспечению доступа к рынкам через снижение тарифов, которые в ходе Уругвайского раунда взяли на себя свыше 120 государств, зафиксированы в национальных тарифных списках.

Выполнение государством принципов ВТО и содействие национальным субъектам хозяйствования на основе исключений

Как свидетельствует практика, в международной торговле все чаще прибегают к ограничению доступа на национальные рынки импортных товаров на основе предусмотренных в Соглашениях ВТО исключений из принципов деятельности этой международной организации, прежде всего: 
— режима наибольшего благоприятствования; 
— национального режима; 
— принципа запрета нетарифных ограничений. 
Возникает вопрос: Как государство, выполняя обязательство ВТО о режиме наибольшего благоприятствования, может содействовать национальным субъектам хозяйствования? 
В международной торговле имеют место значительные отступления от РНБ. При этом правила ВТО выполняются. По приблизительным подсчетам доля экспортно- импортных товаров, перемещаемых в дискриминационном режиме (в той или иной форме), составляет от одной трети до половины мирового торгового оборота.
Внешнеторговые операции вне РНБ могут осуществляться в целом ряде случаев.

Во-первых, для этого необходимо внимательно изучить допустимые ВТО исключения из РНБ. Самая очевидная возможность отступления от РНБ связана с региональными соглашениями. Статья XXIV ГАТТ предусматривает исключения из РНБ для таможенных союзов, зон свободной торговли, а также временных соглашений, предваряющих создание тех или других. Отступления от данного режима предполагаются и в случае применения Всеобщей системы преференций. В современных условиях члены ВТО для ограничения доступа иностранных товаров на свой рынок все чаще стали научно обосновывать необходимость использования общих исключений с целью охраны жизни и здоровья своего населения.
Во-вторых, документы ВТО предполагают применение РНБ в отношении «аналогичных (схожих) продуктов». При этом возникает вопрос, что такое «схожие продукты», который обычно связан с товарной классификацией и установлением ставок таможенных пошлин. Не всегда легко определить, как именно применяется обязательство о предоставлении РНБ.
США для запрета предоставления странам режима наибольшего благоприятствования используют также поправ- ку Джексона-Вэника. Текст поправки Джексона-Вэника содержится в Разделе IV Торгового Акта США от 1974 года. Основной смысл ее заключается в том, что она запрещает предоставлять странам с нерыночной экономикой, которые ограничивают права своих граждан на эмиграцию, режим наибольшего благоприятствования в торговле («нормальные торговые отношения» — в терминологии закона США). 
Поправка Джексона-Вэника была принята Конгрессом в 1974 году. Ее предложили в октябре 1972 г. сенатор Генри Джексон и конгрессмен Чарльз Вэник с целью оказания давления на государства коммунистического блока, в том числе СССР, в связи с нарушением в этих странах права человека на свободную эмиграцию. В то время руководство СССР пыталось остановить «утечку мозгов», устанавливая на пути граждан, желающих эмигрировать, различные барьеры, включая взимание высоких сборов и отказ в выдаче необходимых документов. 
Перечень стран, к которым в настоящее время применяется поправка Джексона-Вэника, постепенно сокращается. США установили нормальные торговые отношения с Арменией, Грузией, Китаем, Кыргызстаном, Латвией, Литвой, Украиной и другими странами. Все они являются членами ВТО. Сегодня США не предоставляют «нормальных торговых отношений» только Кубе и Северной Корее. 
С введением в СССР свободы эмиграции поправка Джексона-Вэника утратила свое первоначальное значение.
Торговые отношения США с восемью бывшими советскими республиками (Азербайджаном, Беларусью, Казахстаном, Молдовой, Россией, Таджикистаном, Туркменистаном и Узбекистаном) по-прежнему формально подпадают под действие поправки, но на них распространяется временное освобождение. Для установления постоянного и безусловного режима наибольшего благоприятствования в торговле с этими странами необходимо, чтобы Конгресс США принял соответствующий закон.
Как государство, выполняя обязательство ВТО о национальном режиме, может содействовать национальным субъектам хозяйствования?
Предоставление товарам иностранного производства не менее благоприятного режима, чем конкурирующим отечественным товарам, обеспечивает зарубежным поставщикам большую определенность в отношении нормативно- правового регулирования их деятельности. В то же время требование о предоставлении национального режима часто вызывает недовольство или споры между странами, так как оно касается внутреннего налогообложения и регулирования и, следовательно, тесно связано с разумными и обоснованными мерами государственной политики, которые не обязательно направлены на ограничение импорта и соответствуют обязательствам по ГАТТ.
В международной практике наиболее часто отступление от национального режима в отношении иностранных товаров происходит на основе допустимых ВТО исключений из НР, прежде всего общих исключений из этого режима, а также исключений на основе статьи III.8 ГАТТ при осуществлении государственных закупок. Скрытая дискриминация импорта часто обнаруживается в контексте так называемых стандартов на продукцию. 
В то же время когда та или иная страна — член ВТО при- меняет исключения из НР, другие государства стремятся оспаривать правомерность их позиции.
Как государство, выполняя принятые обязательства и Соглашения ВТО, может ограничивать гарантированный доступ на рынок и применять нетарифные меры регулирования в отношении импорта?
Всемирная торговая организация выступает против нетарифных мер для защиты внутреннего рынка, что определено статьей XI, п.1. С этой целью могут использоваться таможенные пошлины, налоги и другие сборы. Но обязательства по таможенным пошлинам фиксируются при вступлении стран в ВТО. И воспользоваться на практике исключениями из правил, допустимыми ВТО, весьма сложно. Как правило, это приводит к ответным мерам со стороны других членов ВТО и даже к торговым воинам.
В современной практике наиболее часто государства используют общие исключения (ст. XX ГАТТ) и стремятся научно обосновать, что импортируемый на их территорию тот или иной товар опасен для жизни и здоровья человека, животных или растений.
Воспользоваться другими исключениями весьма проблематично. Так, Украина, ссылаясь на ст. XII ГАТТ в целях обеспечения равновесия платежного баланса в условиях финансово-экономического кризиса, ввела дополнительную импортную таможенную пошлину на 63 товарные позиции. Однако ограничивать импорт для обеспечения равновесия платежного баланса допускается крайне редко, чтобы «…предотвратить неминуемую угрозу серьезного сокращения валютных резервов страны или приостановить такое сокращение, а также когда речь идет о договаривающейся стороне с очень малыми валютными резервами». В обоих случаях следует уделить должное внимание любым факторам, которые могут влиять на состояние резервов такой Договаривающейся Стороны или на ее потребность в них, включая возможность воспользоваться иностранными кредитами.
На нетарифные барьеры в международной торговле следует обратить особое внимание: если они применяются на недискриминационной основе, преодолеть их может быть достаточно сложно.

Нетарифные барьеры при доступе на зарубежные рынки

По экспертным оценкам, число нетарифных барьеров каждые 15 лет возрастает более чем в 4 раза. Наблюдается значительный рост документооборота по международным сделкам и усложняются процедуры их осуществления, что также относится к нетарифным методам регулирования. 
При этом в мире нет единой классификации методов нетарифного регулирования, как и точного ответа на вопрос об их количестве, — в силу многообразия нетарифных ограничений и разнообразных схем их применения в различных странах. ВТО является основной международной организацией, в рамках которой выработаны многосторонние соглашения по применению нетарифных мер.
Секретариатом ГАТТ/ВТО нетарифные барьеры классифицированы по 5 группам:
1. Ограничения, вызванные вмешательством государства в торговлю
А. Льготы производителям и потребителям местной продукции.
Б. Экспортные субсидии.
В. Компенсационные пошлины.
Г. Государственные закупки.
Д. Торговые операции государственных предприятий.
Е. Прочие меры по ограничению торговли.
2. Особенности таможенных и административных процедур
А. Методы таможенной оценки.
Б. Антидемпинговые пошлины.
В. Структура тарифов.
Г. Консульские и таможенные формальности и документы:
— консульские формальности и сборы;
— таможенная документация;
— правила определения страны происхождения товаров.
3. Стандарты в торговле
А. Технические стандарты, порядок и правила сертификации, экологические, санитарные и ветеринарные нормы.
Б. Требования к упаковке товаров и маркировке
4. Специфические торговые барьеры (количественные и сходные с ними административные меры).
А. Количественные ограничения импорта.
Б. Двусторонние дискриминационные ограничения
импорта.
В. Ограничения экспорта.
Г. Установление минимальных цен.
Д. Лицензирование.
Е. Запреты в отношении кинофильмов.
5. Импортные сборы.
А. Внесение депозитов.
Б. Кредитные ограничения для импортеров.
В. Различные сборы.
Г. Пограничные сборы фискального характера.
Д. Ограничения в отношении иностранных винно-водочных изделий.
Е. Дискриминационные сборы с автомобилей.
Ж. Статистические и административные сборы.
З. Специальные сборы на импортные товары
В международной практике существует проблема не только выработки единых классификаторов нетарифных мер, но и оценки степени их воздействия на внешнюю торговлю, в отличие от таможенных пошлин, по которым существуют обширные количественные базы данных, позволяющие легко отслеживать во времени частоту их применения и уровень защиты. Для решения данной сложной задачи используются прежде всего опросы представителей предприятий, осуществляющих внешнеэкономическую деятельность. Подобные опросы, имеющие целью идентифицировать различные меры нетарифного регулирования, с которыми сталкиваются предприятия-экспортеры на зарубежных рынках, проводились в различных странах и регионах специалистами Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР). 
Обобщив результаты 23 подобных опросов, проведенных в Европейском союзе (ЕС), США, Японии, Аргентине, странах Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ), а также странах бассейна Индийского океана, эксперты ОЭСР отметили общее мнение опрошенных — практически все предприятия- экспортеры ощущают наличие серьезных нетарифных барьеров при доступе на зарубежные рынки. Особым источником трудностей при доступе на зарубежный рынок являются национальные меры нетарифного регулирования.. 
Наиболее часто упоминаемыми мерами нетарифного регулирования, создающими значительные сложности для предприятий-экспортеров при доступе на зарубежные рынки являются: 
· технические нормы; 
· местные налоги и сборы; 
· таможенные нормы и процедуры;
· строгая регламентация доступа на рынки с высокой конкуренцией; 
· сложность бюрократических и административных процедур; 
· политика государственного заказа; 
· государственное субсидирование местных производителей;
· ограничения по инвестиционной деятельности;
· транспортные процедуры и издержки; 
· сложность доступа на рынок услуг;
· ограничения мобильности рабочей силы и бизнесменов;
· торговый протекционизм (антидемпинговые и компенсационные пошлины); 
· строгие местные меры регулирования сбыта.
Именно технические нормы представляют собой самые сложные меры нетарифного регулирования. Проблемами, связанными с техническими нормами, в частности, являются: 
— процедуры проведения испытаний, сертификации;
 — дополнительные затраты по приведению товара в соответствие с требованиями местных спецификаций (маркировка);
 — санитарные нормы и нормы безопасности для здоровья людей и животных; 
— проблемы, связанные с требованиями о содержании местных компонентов; 
— задержки при получении одобрений и разрешений. 
Несмотря на то, что многие предприятия при опросах указывают на проблемы, связанные с защитой прав интеллектуальной собственности, функционированием финансовой системы, механизмами прямого регулирования цен, импортными сборами, эти категории мер нетарифного регулирования не представляют, по их оценке, особых трудностей.
 Результаты исследований показывают, что предприятия все больше чувствуют себя стесненными не столь явными и не столь прямыми нетарифными мерами, как, например, процедуры исполнения местного торгового законодательства, поведение государственных органов управления и технического регулирования, негативная административно- бюрократическая практика (коррупция, дискриминация), а также слабость и подконтрольность национальных институтов (например судебной сферы)



Лекция на тему: «Возможности и риски для коммерческой организации при вступлении страны в ВТО»
Преимущества от вступления в ВТО
 В начале 21-го столетия каждое государство оценивает свои возможности и рассматривает перспективы для развития в глобальной экономике. Для всех стран очень важна их успешная интеграция в мировую систему хозяйствования. Этому способствует прежде всего закрепление основ рыночной экономики и повышение конкурентоспособности товаров и услуг на внутреннем и внешних рынках, независимо от членства в ВТО. Однако уже сам факт, что Всемирная торговая организация объединяет страны различного уровня развития и около 30 государств находятся в процессе присоединения, говорит о том, что ВТО не препятствует реализации национальных интересов. в ВТО уже вступили те государства, у которых экспортная квота находится на высоком уровне (Кыргызстан, Украина, Молдова и др.), у кого она невысока (Казахстан, Азербайджан и др.), находятся в процессе присоединения. 
Во-вторых, актуальной задачей для страны при вступлении в ВТО является диверсификация рынков торговли, как экспорта, так и импорта. При вступлении в ВТО она получает постоянные и неограниченные условия статуса режима наибольшего благоприятствования для своих товаров на зарубежных рынках. В настоящее время режим наибольшего благоприятствования предоставляется товарам по желанию торговых партнеров, но никто не гарантирует его предоставления в будущем. 
 Перед страной, вступающей в ВТО, в области экспорта стоит задача укреплять свои конкурентные позиции на освоенных рынках, в то же время проводя активную маркетинговую деятельность по освоению новых рынков; в области импорта — дифференцировать поставки. Данные задачи особенно актуальны в условиях мирового финансово- экономического кризиса. В-третьих, в сферу регулирования ВТО входят вопросы работы государств в рамках региональных торговых соглашений, поэтому, если страна заинтересована в непосредственном участии в многосторонних торговых переговорах ВТО по вопросам работы государств в рамках региональных торговых соглашений. Региональные объединения выходят на новый институциональный уровень и предполагают выработку единой политики не только в торговле товарами, но и услугами, интеллектуальной собственностью. Учитывая распространенность региональных торговых соглашений и их важность как инструмента внешней политики, ВТО не запрещает подобные соглашения, хотя это и противоречит режиму наибольшего благоприятствования. Напротив, ВТО поддерживает работу государств в рамках различных интеграционных объединений. В-пятых, в ВТО значительно возросла роль стран третьего мира, что особенно подтвердил Доха-раунд. Войдя в ВТО, страна может объединяться с другими государствами-членами и отстаивать свои интересы. Так, в переговорном процессе Раунда Доха Кыргызстану, Молдове и Армении удалось сформировать свою Группу малых стран с низким доходом, которая получила предварительное согласие членов ВТО на то, чтобы результаты Раунда в области снижения импортных пошлин как на сельскохозяйственную, так и на промышленную продукцию не распространялись на эту группу государств. Перечень аргументов «за» вступление в ВТО можно продолжить. К числу вышеупомянутых можно добавить следующие общепринятые выгоды от членства в ВТО: 
· Быстрое и масштабное изменение национальной законодательной базы в соответствии с международными нормами. При вступлении в ВТО страна-кандидат должна привести свое национальное законодательство в соответствие с правилами всего пакета соглашений ВТО. При этом ряд соглашений, например, ТРИПС, по таможенной оценке товара, техническим стандартам не предполагает переходного периода. Кроме того, национальное законодательство многих стран-кандидатов подвержено частным изменениям. Вступление в ВТО сделает его более стабильным и транспарентным, основанным на международных нормах, что является положительным фактором для страны в глазах потенциальных инвесторов и торговых партнеров. 
· Развитие предсказуемой свободной торговли. Каждое государство, вступая в ВТО, берет на себя обязательства по «связыванию», т.е. установлению предельно допустимых уровней импортного таможенного тарифа, который подлежит дальнейшему снижению. Это делает мировую торговую политику стран-участниц предсказуемой. По мнению многих международных экспертов по ВТО, «открытый торговый режим» является необходимым условием ускорения долгосрочного роста. Такие страны, как Гонконг, Сингапур, Южная Корея, Чили, Маврикий, объединяет то, что они резко увеличили объем экспорта и быстро интегрировались в мировую экономику. Увеличения экспорта они добились принимая совершенно разные меры торговой политики, но все эти страны либо начинали с очень низкого уровня защиты от импорта, либо проводили постепенную либерализацию импортного режима и принимали меры для получения экспортерами импортных материально-технических ресурсов, не облагаемых тарифом. Сама по себе свободная торговля не является достаточным условием экономического роста. Она должна сочетаться со стабилизацией макроэкономики и институциональными реформами. 
· Доступ к механизмам ВТО по урегулированию торговых споров. В рамках ВТО работает Орган по разрешению споров (ОРС) при участии всех членов данной организации. Для защиты своих торговых интересов члены ВТО могут использовать установленные в рамках данной организации процедуры урегулирования споров. Торговые споры между членами ВТО разрешаются в соответствии с юридическими соглашениями, на основании которых небольшая страна имеет возможность выиграть спор у крупной страны. Основной процедурой принятия решений в ВТО является консенсус, требующий единогласного мнения участников. Каждое государство при этом имеет один голос. 
· Получение возможности участвовать в разработке новых правил международной торговли. Вступая в ВТО, государства становятся полноправными участниками переговорного процесса и могут отстаивать свои интересы. Во время Доха-раунда определились новые направления переговоров, такие как торговля и окружающая среда, торговля и социальные вопросы, несельскохозяйственные тарифы, особые правила торговли энергоносителями, электронная торговля, развитие региональной интеграции. Государства не члены ВТО изолированы от участия в разработке новых правил международной торговли. Их текущие и стратегические интересы в этой работе не учитываются. Вступая в ВТО, государство и его национальный бизнес получают выгоды прежде всего от улучшения условий доступа экспорта на зарубежные рынки. При этом расширяются возможности для поступления иностранных товаров и услуг на рынок присоединяющейся к ВТО страны. 
Поэтому, оценивая все «за» и «против» вступления в ВТО, правомерно задать вопрос: «А готов ли национальный бизнес к вступлению государства в ВТО?». 
Риски при вступлении в ВТО 
Полный расчет экономических последствий присоединения объективно невозможен. Это подтверждается и опытом вступивших в ВТО государств. Можно посчитать, например, как повлияет таможенный тариф на импорт и экспорт определенного товара, но сложно однозначно ответить на главный вопрос: в какой степени вступление в ВТО вызовет структурную перестройку каждой отрасли — а именно в этом должен заключаться главный эффект. В тех отраслях и на предприятиях, которые впишутся в систему ВТО в социально-трудовой сфере, будут создаваться новые рабочие места, развиваться сфера услуг, улучшаться социально-экономическое состояние населения; тех, которые не впишутся, ожидают значительное снижение заработной платы, рост безработицы и социальной напряженности в обществе. Распространенным является мнение, что основной риск для национального бизнеса при вступлении государства в ВТО связан с более либеральными условиями доступа иностранных товаров на рынок страны — члена организации и, следовательно, ослаблением конкурентоспособности отечественных производителей. Проведенное при этом анкетирование более чем 300 респондентов выявило, что основной проблемой, которая волнует субъектов хозяйствования, является усиление конкуренции со стороны импортных товаров-аналогов как на внутреннем, так и на зарубежных рынках (более 95% всех ответов). Так же наиболее часто задаваемый вопрос, который интересует бизнес в части мер регулирования: «Будут ли отменены льготы для субъектов хозяйствования по налогообложению, кредитованию, др. и ликвидированы свободные экономические зоны?». Что касается либерализации внутреннего рынка, то она вряд ли произойдет резко и масштабно, поскольку уровень его либерализации в значительной степени зависит от обязательств, согласованных государством с другими государствами при вступлении в ВТО, по уровню импортного таможенного тарифа, а он, как свидетельствует настоящий переговорный процесс, существенно не снизится. Его снижение предусматривает переходный период (обычно шесть лет), и даже после его завершения уровень тарифа останется достаточным для защиты национального производителя. Для многих товаров белорусского производства уже сегодня импортный таможенный тариф не является основной защитной мерой, учитывая низкие цены и более высокую конкурентоспособность определенных товаров китайского, турецкого, российского и т.д. производства. Кроме того, как свидетельствует международная практика, основными мерами защиты рынков от иностранных товаров стали нетарифные меры, особенно по стандартизации, различным процедурам (в частности прохождения таможни), выполнению экологических норм. И если они применяются на недискриминационной основе ко всем членам ВТО, то противостоять им достаточно сложно. Международный опыт показывает, что государства часто сами идут на значительную либерализацию при поставках импорта на свои рынки, как до вступления в ВТО, так и став членом этой организации. Проводят процесс либерализации весьма целенаправленно. Нулевые или низкие ставки таможенных пошлин вводятся прежде всего на технологическое оборудование, новые технологии и импортные комплектующие, используемые для производства экспортоориентированной продукции. Что касается индивидуальных льгот, то они подлежат отмене. Производство и международная торговля страны-кандидата будут связаны жесткими обязательствами о недискриминации. Именно дотационные предприятия при вступлении в ВТО могут иметь наиболее острые экономические и социальные последствия. Но государство может создать более либеральные условия для производства как национального, так и с участием иностранного капитала на территории всей страны. После присоединения к ВТО нельзя будет: — автономно повышать ввозные таможенные пошлины выше уровня, согласованного с членами ВТО; 
— применять прямые и косвенные государственные субсидии для поддержки местной промышленности (в виде льготного налогообложения, кредитования и т.п. мер);
 — применять количественные ограничения, за исключением строго оговоренных случаев;
 — применять меры, ограничивающие внешнюю торговлю, без их предварительного опубликования;
 — дискриминировать импортные товары на всех стадиях транспортировки и продажи; 
— включать в инвестиционные и иные соглашения обязательства инвестора приобретать товары на внутреннем рынке;
 — дискриминировать товары и услуги, и их поставщиков одних стран в сравнении с товарами и услугами и их поставщиками других стран по любым признакам; 
— ограничивать транзит; 
— ухудшать условия доступа на рынок и деятельности на рынке услуг по сравнению с принятыми обязательствами; 
— дискриминировать поставщика услуги или услугу по сравнению с отечественным поставщиком или услугой, если возможность такой дискриминации не предусмотрена согласованными обязательствами. Одним из возможных из наиболее болезненных условий присоединения к ВТО может являться требование уравнять внутренние цены на энергоносители с мировыми. Проблема заключается в том, что внутренние цены на энергоресурсы ниже экспортных. Требование унификации со стороны ВТО достаточно необоснованно, тем более что во многих странах, располагающих сырьем (подобно России), существует аналогичное расхождение в уровнях внутренних и внешних цен. Существует и риск усиления неравномерности территориального развития государства. Наиболее уязвимыми отраслями являются машиностроение и легкая промышленность, что проявилось уже в условиях финансово-экономического кризиса. 
Процедура присоединения к ВТО 
Условия для развития национального бизнеса, роста его конкурентоспособности при вступлении государства в ВТО в значительной степени зависят от переговорного процесса присоединения страны к международной организации и принятых обязательств. Поэтому очень важно прагматично, в интересах государства и бизнеса, пройти процедуру присоединения к ВТО. В соответствии со статьей XII Соглашения об учреждении Всемирной торговой организации «любое государство или отдельная таможенная территория, обладающая полной автономией в ведении своей внешнеторговой политики, может присоединиться к настоящему Соглашению на условиях, согласованных между ними и ВТО». Опыт деятельности ВТО свидетельствует, что страны вступали в международную организацию отдельными государствами. В истории ВТО известно несколько случаев присоединения отдельных таможенных территорий, например, Китайского Тайпея, но нет прецедента присоединения таможенного союза. Самым крупным таможенным союзом в мире является Европейский союз. ЕС является полноправным членом ВТО, как и каждое из входящих в него государств. При вступлении в ВТО таможенным союзом следует помнить, что государства — члены союза должны обладать полной автономией в регулировании всех сфер деятельности ВТО (торговля товарами, услугами, правами интеллектуальной собственности), а также системных вопросов. Страна — кандидат на вступление в ВТО прежде всего должна получить статус наблюдателя в органах ВТО. Положения Соглашения об учреждении Всемирной торговой организации не регламентируют данный статус. В этой области действует сложившаяся практика. Для получения статуса наблюдателя правительство страны-кандидата должно направить письмо на имя Генерального директора ВТО, который, в свою очередь, сообщает поступившую просьбу Генеральному совету. Вопрос о предоставлении статуса наблюдателя, как правило, решается на основе консенсуса. Получив статус наблюдателя, правительство страны-кандидата в течение не более 5 лет должно принять решение о начале процесса присоединения к ВТО. На 1 сентября 2009 г. статус наблюдателя в ВТО имели 30 государств. Процедура присоединения к ВТО определена статьей XII Соглашения об учреждении Всемирной торговой организации, она достаточно масштабна по комплексу вопросов, требующих согласования, и состоит из нескольких этапов. В процедуре присоединения страны-кандидата к ВТО можно выделить следующие этапы: первый — получение статуса наблюдателя ВТО; второй — начало процесса присоединения к ВТО: страна-кандидат направляет в Генеральный совет заявление о намерении присоединиться к данной организации. Генеральный совет рассматривает заявление и принимает решение о создании Рабочей группы. В ее состав может войти любая страна — член ВТО, заинтересованная в проведении
Этапы вступления в ВТО






	
Рис. 3. Схема процесса присоединения к ВТО

переговоров со страной-кандидатом об условиях ее присоединения; третий — вступающее в ВТО государство по предложению Рабочей группы готовит Меморандум о внешнеторговом режиме, характеризующий систему регулирования торговли товарами, услугами, движения капитала и рабочей силы. Кандидат представляет Меморандум и отвечает на уточняющие вопросы членов Рабочей группы; 18 четвертый — подготовка и проведение многосторонних переговоров в рамках Рабочей группы (по системным вопросам) и двусторонних переговоров по следующим направлениям: — по доступу на рынок товаров; — по обязательствам в области сельского хозяйства; — по доступу на рынок услуг; пятый — по результатам переговоров формируется пакет документов о присоединении. Доклад Рабочей группы и Протокол о присоединении должны быть одобрены Генеральным советом. Решение о присоединении государства к ВТО вступает в силу через 30 дней после его ратификации в национальном парламенте. Таким образом, членом ВТО может стать любое суверенное государство или таможенная территория при выполнении двух следующих базовых условий: 
1. Кандидат должен согласовать с членами ВТО условия своего присоединения по таможенным пошлинам, обязательствам в области сельского хозяйства, доступу на рынок услуг; 
2. Кандидат должен к моменту присоединения привести свое законодательство в соответствие с положениями соглашений ВТО. Решение о присоединении новых членов ко Всемирной торговой организации принимает Министерская конференция большинством в 2/3 голосов членов ВТО. После этого страна-кандидат имеет право подписать Протокол о присоединении. Решение вступает в силу через 30 дней после ратификации пакета документов национальным парламентом. Государство становится членом ВТО, а согласованные обязательства — частью документов ВТО и национального законодательства. Присоединение к ВТО — достаточно долгий процесс. После образования ВТО к данной организации присоединилось более 20 государств. Сроки присоединения зависят от многих факторов — соответствия законодательства нормам соглашений ВТО, жесткости переговорной позиции партнеров, которая в свою очередь зависит от баланса выгод и уступок, на который рассчитывает присоединяющаяся страна, наконец, от политической ситуации. 
Согласно статье XV Марракешского соглашения об учреждении ВТО любой член организации может выйти из ее состава. Решение о выходе из состава ВТО вступает в силу по истечении шести месяцев с даты получения Генеральным директором ВТО письменного уведомления о выходе. 20 В практике деятельности ГАТТ/ВТО нет прецедентов выхода государств из состава организации, кроме прецедента с Республикой Вануату, которая завершила процесс своего присоединения в 2001 году, однако не ратифицировала данное решение, и правительство страны до сих пор рассматривает условия присоединения. Вануáту — островное тихоокеанское государство площадью 12,3 тыс. км² и населением 215,4 тыс. чел. (по данным 2008 г.). Республика Вануáту — член ООН, МВФ, Всемирного банка, Форума тихоокеанских островов, Содружества наций, Франкофонии и других международных организаций. В ВТО Вануату имеет статус наблюдателя. Республика поддерживает дипломатические отношения более чем с 65 странами. Тем не менее только Австралия, Китай, Новая Зеландия и Франция имеют свои посольства или миссии в столице этого государства. Обязательства стран при вступлении в ВТО
 Вопрос обязательств стран при вступлении в ВТО является одним из ключевых как для государства в целом, так и для его бизнеса. От принятых государством обязательств зависит уровень импортных таможенных тарифов, как будет субсидироваться сельское хозяйство, развиваться рынок услуг с участием иностранных инвесторов и другие вопросы. Страна — кандидат в ВТО проводит переговоры и берет обязательства: — по доступу на рынок товаров; — по доступу на рынок услуг; — по регулированию сельского хозяйства; — по системным вопросам. В ходе переговоров по доступу на рынок товаров должен быть согласован максимальный уровень ставок ввозных таможенных пошлин по каждому товару. В частности, договоренности по импортным таможенным пошлинам включают в себя начальный и конечный уровни связывания таможенного тарифа, а также имплементационный (переходный) период, в течение которого происходит снижение пошлины от начального до конечного уровня. После присоединения новый член ВТО не сможет применять более высокую ставку ввозной таможенной пошлины, чем та, которая будет отражена в его обязательствах (то есть выше связанного уровня), — это общее правило. Член ВТО может выйти из обязательства по связанному тарифу при условии, что с этим согласятся другие члены 22 ВТО и что он предоставит адекватную компенсацию торговым партнерам, пострадавшим от увеличения тарифа, например, снизит ставку тарифа по другому товару с таким же объемом экспорта. В ходе переговоров по доступу на рынок услуг должны быть согласованы: 
 Специфические обязательства по доступу иностранных услуг и иностранных поставщиков услуг (все ограничения доступа на рынок и изъятия из национального режима, которые присоединяющаяся страна сможет применить в отношении иностранных услуг и поставщиков услуг, ограничивающих доступ на рынок в данном конкретном сек- торе) — так называемый Перечень специфических обязательств, включающий горизонтальные (применяющиеся в отношении доступа на рынок во все секторы услуг) и секторальные (применяющиеся в отношении доступа в отдельные секторы) ограничения. 
Перечень изъятий из режима наибольшего благоприятствования (РНБ), то есть перечень преференциальных 23 мер, которые новый член ВТО сможет применять после присоединения в отношении отдельных стран. В ходе переговоров по обязательствам в области сельского хозяйства должны быть согласованы: — максимальный объем государственной внутренней поддержки (субсидий), который после присоединения новый член сможет предоставлять сельхозпроизводителям, включающий в себя меры «зеленой», «желтой» и «голубой» корзин; — максимальный уровень экспортных субсидий, которые будут предоставляться после присоединения новым членам для поддержки своего сельскохозяйственного экспорта. Согласование обязательств в области сельского хозяйства также содержит в себе составные части других направлений переговоров по присоединению (доступа на рынок товаров — в части тарифов, тарифных квот, специальных защитных мер в отношении сельскохозяйственной продукции). Переговоры по системным вопросам проводятся, как правило, не на двустороннем, а на многостороннем уровне в рамках Рабочей группы (РГ) по присоединению. В результате переговоров вырабатывается текст Доклада РГ. В этом докладе содержатся: — описание внешнеторгового режима присоединяющейся страны и его соответствия нормам и положениям многосторонней торговой системы ВТО; — обязательства страны-кандидата в отношении товаров, услуг, прав интеллектуальной собственности и других аспектов функционирования многосторонней торговой системы, которые она будет выполнять после присоединения. Требования системного характера, по сути, представляют собой единые для всех членов ВТО основополагающие правила, заложенные в многосторонних соглашениях ВТО. При вступлении государства в ВТО меры регулирования внешней торговли, устанавливаемые в национальных правовых актах, должны проходить экспертизу на соответствие нормам ВТО. К ним относятся: 
 1. Ввозной и вывозной таможенный тариф (ст. I, ст. II ГАТТ–1994);
 2. Количественные ограничения (квоты) импорта и экспорта товаров (ст. XI, ст. XII, ст. XIII ГАТТ–1994); 
3. Любые сборы и платежи, взимаемые в связи с осуществлением импорта и экспорта товаров (сбор за таможенное оформление, платежи за выдачу лицензий, платежи за получение квот, плата за участие в конкурсе на получение квот, сбор за осуществление карантинного контроля и др.) (ст. I ГАТТ 1994, ст. VIII ГАТТ–1994); 
4. Любые сборы и платежи, взимаемые в связи с осуществлением международных платежей за импорт и экспорт товаров и услуг (ст. I ГАТТ–1994, ст. VIII ГАТТ–1994, ст. II ГАТС); 
5. Способы взимания сборов и платежей, связанных с осуществлением экспорта и импорта товаров, услуг и международных платежей по ним (ст. I ГАТТ–1994, ст. II ГАТС);
 6. Любые правила, процедуры и требования, связанные с осуществлением импорта и экспорта товаров и услуг (требование об обязательной продаже части валютной выручки и др.) (ст. I ГАТТ–1994, ст. II ГАТС); 
7. Внутренние налоги, сборы, тарифы и прочие меры, применяемые к импортному товару в процессе его продвижения от таможенной границы до конечного потребителя (транспортировка, складирование, реклама, предложение к продаже, оборот в оптовой и розничной торговых сетях), в случае если они (их уровень) различен для национальных и импортных товаров (ст. III ГАТТ–1994); 
8. Требования по содержанию определенной части национальных компонентов или компонентов определенного происхождения в производимом товаре (ст. III ГАТТ–1994);
 9. Закупки товаров для государственных нужд (ст. III ГАТТ–1994); 
10. Установление максимальных цен (ст. III ГАТТ–1994); 
11. Сборы и платежи за транзитные перевозки грузов (ст. V ГАТТ–1994); 
12. Антидемпинговые пошлины (ст. VI ГАТТ–1994, Соглашение по применению статьи VI ГАТТ–1994); 
13. Субсидии (дотации (гранты), кредиты и займы на льготных условиях, приобретение акций или доли в уставном фонде, гарантии по кредитам, налоговые преференции, закупка товаров по более высоким, чем рыночные, ценам, предоставление товаров и услуг на льготных условиях, удешевление кредитных ресурсов и др.) (ст. VI, ст. XVI ГАТТ–1994, ст. 1 Соглашения по субсидиям и компенсационным мерам); 
14. Компенсационные пошлины (ст. VI ГАТТ–1994, Соглашение по субсидиям и компенсационным мерам); 
15. Правила таможенной оценки (ст. VII ГАТТ–1994, Соглашение по применению статьи VII ГАТТ–1994); 
16. Защитные меры (в виде квоты или пошлины, взимаемой сверх таможенной) (ст. XIX ГАТТ–1994, Соглашение по защитным мерам, ст. 5 Соглашения по сельскому хозяйству); 
17. Государственные внешнеторговые предприятия (исключительное право на осуществление импорта/экспорта товаров) (ст. XVII ГАТТ–1994); 
18. Интеграционные объединения в области торговли товарами (зона свободной торговли, таможенный союз и др.) (ст. XXIV ГАТТ–1994); 
19. Санитарные и фитосанитарные меры (ст. XX ГАТТ–1994, Соглашение по санитарным и фитосанитарным мерам); 
20. Технические регламенты и стандарты (ст. XX ГАТТ–1994, Соглашение по техническим барьерам в торговле); 
21. Предотгрузочная инспекция (Соглашение по предотгрузочной инспекции); 
22. Лицензирование импорта и экспорта товаров, в том числе автоматическое (ст. I ГАТТ–1994, Соглашение по процедурам импортного лицензирования); 
23. Ограничение количества поставщиков услуг (в виде монополии, предоставления исключительного права, установления максимального разрешенного количества, максимальной разрешенной доли в зависимости от какого-либо показателя и др. способами) (ст. XVI ГАТС); 
24. Ограничение совокупной стоимости оказанных услуг за определенный период времени (в виде установления максимальной разрешенной суммы, максимальной разрешенной доли, на основании формулы в зависимости от какого-либо показателя и др. способами) (ст. XVI ГАТС); 
25. Ограничение активов компаний — поставщиков услуг (в т.ч. в виде установления максимальной разрешенной суммы, максимальной разрешенной доли, на основании формулы в зависимости от какого-либо показателя и др. способами) (ст. XVI ГАТС); 
26. Ограничение числа сделок по оказанию услуг за определенный период (в виде установления максимального разрешенного количества, максимальной разрешенной доли, на основании формулы в зависимости от какого- либо показателя и др. способами) (ст. XVI ГАТС); 
27. Ограничение общего объема оказанных услуг, выраженного в определенных единицах измерения, за определенный период (в виде установления максимального разрешенного количества, максимальной разрешенной доли, на основании формулы в зависимости от какого- либо показателя и др. способами) (ст. XVI ГАТС); 
28. Ограничение общего числа работающих, которые могут быть трудоустроены в определенном секторе услуг (в виде установления максимального разрешенного количества, максимальной разрешенной доли, на основании формулы в зависимости от какого-либо показателя и др. способами) (ст. XVI ГАТС); 
29. Ограничение общего числа работающих, которые могут быть трудоустроены на определенном предприятии — поставщике услуг (в виде установления максимального разрешенного количества, максимальной разрешенной доли, на основании формулы в зависимости от какого- либо показателя и др. способами) (ст. XVI ГАТС); 
30. Ограничения в части выбора любой из предусмотренных законодательством организационно-правовой формы, через которую иностранный поставщик может оказывать услуги (требование о создании совместного предприятия с местной компанией и др.) (ст. XVI ГАТС); 
 31. Ограничение участия иностранного капитала (в виде установления максимальной разрешенной суммы или максимальной разрешенной доли для отдельного предприятия, или отрасли) (ст. XVI ГАТС); 
32. Меры регулирования, устанавливающие различные требования для национальных и иностранных поставщиков услуг (ст. XVII ГАТС). 
Влияние обязательств о присоединении к ВТО на деятельность национальных субъектов хозяйствования 
Выгоды и потери от вступления в ВТО в значительной степени зависят от взятых обязательств о присоединении, согласованных в ходе многосторонних и двухсторонних переговоров по вопросам доступа на рынок страны-кандидата с членами ВТО, от выбранной стратегии либерализации доступа на национальный рынок. Чрезмерная либерализация может привести даже к разорению национальных производителей.
При вступлении в ВТО каждая страна-кандидат с учетом правил и норм ВТО имеет определенную свободу в отношении ограничений и либерализации ее торгового режима. Международная практика показывает, что государства используют стратегию либо «минимальной либерализации», либо «либеральной торговой политики», а также сочетают их элементы. Государства, которые в процессе проведения переговоров по вступлению в ВТО используют стратегию «минимальной либерализации», стараются открыть национальный рынок как можно меньше, но достаточно для обеспечения принятия в ВТО. Как правило, такие страны-кандидаты не могут добиться значительного доступа на рынки других стран. Они стараются поддерживать высокий уровень протекционизма для использования его в качестве резерва улучшения своего доступа на зарубежные рынки на будущих раундах торговых переговоров. Некоторые из таких стран, например, Россия, используют эту стратегию, когда неэффективные государственные предприятия находятся в процессе реструктуризации. Значительный уровень протекционизма нужен им в течение переходного периода. Эти страны обычно представляют первоначальные предложения по связыванию импортных тарифов на уровне, который значительно выше фактически применяемых в настоящее время тарифов. Некоторые государства с переходной экономикой, которые недавно стали членами ВТО, такие как Албания, Эстония, Грузия, Кыргызстан, Латвия и Монголия, хотя и преследовали разные стратегии в процессе вступления в ВТО, в 30 большинстве сфер приняли стратегию «либеральной торговой политики». Такая стратегия предполагает:
 а) связывание большинства тарифов на низком уровне; 
б) согласие либерализовать торговый режим в сельском хозяйстве и сфере услуг; 
в) подписание таких документов, как соглашение по государственным закупкам, которое повышает конкуренцию и прозрачность функционирования национальных рынков. Вступление Китая в ВТО в 2001 г. сочетало элементы обеих стратегий и подняло ряд дополнительных вопросов. Во-первых, Китай использовал процесс вступления в ВТО для существенной либерализации торговли и проведения широкомасштабных реформ. Во-вторых, Китай, который во многих аспектах является государством с переходной экономикой, считал себя развивающейся страной и стремился получить право на переходный период в рамках ВТО, а также особый и дифференцированный статус, который соглашениями ВТО дается развивающимся странам. Этот статус включает отмену требования о соблюдении принципа взаимности, предоставляет им привилегированный доступ на рынок и другие льготы. Определение стратегии присоединения страны к ВТО и оценка изменяющихся возможностей для работы ее бизнеса на внешних рынках должны осуществляться одновременно. Поэтому важно проанализировать основные тенденции в развитии международной торговли.
  Современные тенденции в мировой торговле и рекомендации по подготовке бизнеса к вступлению страны в ВТО 
Современная мировая торговля приобрела глобальные масштабы. Мировыми лидерами в торговле по-прежнему остаются промышленно развитые страны, однако роль развивающихся стран также существенно возросла. На семерку промышленно развитых стран — мировых лидеров в экспорте товаров (Германия, США, Япония, Франция, Нидерланды, Италия, Великобритания). Позицию номер один в экспорте товаров занимала Германия. По прогнозам мировым экспортером товаров номер один станет Китай. По данным аналитического журнала «Economist» участие развивающихся государств в мировом экспорте выросло почти вдвое. Обращает на себя внимание факт роста конкурентоспособности продукции развивающихся стран. Одним из наиболее примечательных изменений в направлении мировой торговли во второй половине XX века является то, что доля производителей, выпускающих экспортную продукцию в развивающихся странах, к концу 90-х годов в целом выросла примерно с 25 до более чем 75 процентов. Таким образом, вопросы доступа на рынки представляют собой серьезный вопрос для экспортеров любой страны мира. Для повышения экономической мощи активизировалась работа стран в рамках интеграционных объединений. Усиливаются процессы интеграции среди членов торговых блоков MERCOSUR и АСЕАН. На долю АСЕАН. При объединении данного интеграционного блока с Китаем он станет регионом-лидером среди центров мировой торговли. Стремительный рост торговли, прежде всего внутрирегиональной в развивающихся экономиках, сопровождается не менее впечатляющим ростом притока ПИИ, особенно в страны Юго-Восточной Азии. Происходила значительная кооперация экономик отдельных государств с ТНК, которые предоставляли нишу для сбыта продукции.
Уже сейчас больше половины мировой торговли готовой продукцией и примерно треть всей торговли осуществляется на базе долгосрочных соглашений и контрактов научно- технической, производственной и сбытовой кооперации. Расширение географии поставок деталей, узлов и комплектующих для участвующих в производственном сотрудничестве заграничных предприятий стало характерной чертой последних десятилетий. Значительно увеличилось количество факторов, которые влияют на обеспечение доступа экспортных товаров на зарубежные рынки. Экспортеры обращают внимание не только на уровень цен и качество производимых ими товаров, но и на барьеры входа на зарубежные рынки. А зарубежные рынки становятся все более защищенными при помощи как тарифных, так и нетарифных мер. В частности, озабоченность вызывают тарифные пики на продукцию, в производстве которой многие развивающиеся страны и страны с переходной экономикой обладают сравнительным преимуществом: текстиль, одежда, обувь и др . Согласно оценкам экспертов ВТО в ЕС, Канаде, Соединенных Штатах и Японии существует более чем 1 000 тарифных пиков. Кроме того, множество такой продукции подвергается тарифной эскалации, что препятствует диверсификации экспорта и добавлению стоимости. Существенно возрастает количество нетарифных барьеров для защиты внутренних рынков. Страны научились защищать свои рынки нетарифными мерами в соответствии с Соглашениями ВТО. В международной практике значительно активизировалась практика применения разрешенных ВТО защитных мер, таких как антидемпинговые и компенсационные пошлины. В последние годы серьезными барьерами для входа на рынок стали нормы сертификации, технические и экологические стандарты. Таким образом, последними тенденциями в мировой торговле, которые оказывают наибольшее влияние на возможности и развитие экспорта любой страны, являются: 
• существенное развитие экспортоориентированных производств в развивающихся странах; 
 • активизация интеграционных процессов, особенно в Юго- Восточной Азии, когда региональные объединения стран выступают как мировые экспортеры;
 • значительная кооперация развивающихся экономик с ТНК, которые предоставляют нишу для сбыта; • обеспечение защиты рынков тарифными методами с использованием тарифных пиков и тарифной эскалации;
 • усиление защиты рынков нетарифными методами, предусмотренными ВТО (антидемпинговые и компенсационные пошлины), а также нормами сертификации, техническими и экологическими стандартами. Учитывая развитие мировой экономики и процесс подготовки Беларуси к вступлению в ВТО, основные рекомендации для дальнейшего развития бизнеса связаны с повышением его конкурентоспособности. В современной международной экономике понятие конкурентоспособности трансформировалось. Оно определяется не только ориентацией выпуска продукции с учетом запросов конкретных потребителей, но и возможностями преодолеть барьеры доступа на зарубежные рынки. Конкурентоспособность национальных производителей может обеспечиваться во взаимодействии государства и бизнеса. Для того чтобы стать конкурентоспособными в международном масштабе, предприятиям необходимо усилить свой потенциал и: — повышать профессиональные навыки специалистов; — внедрять эффективные системы управления; — обеспечивать признание своей торговой марки; — снижать издержки производства; — повышать качество в соответствии с международными стандартами; — развертывать НИОКР для разработки новых изделий и услуг, технологических процессов; — развивать кооперационные связи с ТНК — мировыми ли- дерами. В повышении конкурентоспособности национальных производителей большая роль отводится государству. Наиболее 35 значима его работа по содействию отечественному бизнесу по следующим направлениям: — активное содействие и создание благоприятных условий для привлечения прямых иностранных инвестиций (ПИИ). В случае, когда создана четкая, либе- ральная, транспарентная и строго соблюдаемая национальная правовая база, а также имеется необходимый минимум объектов инфраструктуры в сочетании с экономической и политической стабильностью, ПИИ могут внести большой вклад в процесс национального экономического развития, особенно в тех случаях, когда принимаются усилия для укрепления и углубления эффективных связей между ПИИ и национальной экономикой; — принятие мер по упрощению торговых процедур, в частности, внедрение упорядоченных и упрощенных таможенных процедур и документации, развитие механизмов финансирования торговых операций и применение компьютерных технологий; — развитие региональных и двусторонних торговых соглашений, которые должны рассматриваться не в качестве заменителя многосторонней торговой системы, а как дополняющие ее элементы. В этой связи все усилия следует направить на обеспечение того, чтобы такие соглашения соответствовали принципам и соглашениям ВТО и приводили к увеличению объема торговли; — проведение работы, направленной на преодоление тарифных и нетарифных барьеров доступа на зарубежные рынки белорусских товаров. Особое внимание при этом следует уделять введению в Беларуси международных стандартов сертификации, экологических норм, недопущению или минимизации последствий применения зарубежными странами антидемпинговых мер в отношении белорусских товаров.
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